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Fontaneria, categoria
de producto estratégica

para GES

Apreciado/a colaboradot/a,

Hemos querido dedicar esta VI edicion de GES
News a una de las categorias de producto con
mejor evolucion para GES en los ultimos anos,
fontaneria.

En GES, apostamos firmemente en el
crecimiento en esta area de la instalacion
profesional, y es por ello que ya en 2018,
lanzamos nuestra nueva marca Fluid Stocks,
desarrollada especificamente para aumentar
el numero de soluciones que la compafiia
ofrece a los profesionales de la climatizacion
y fontaneria, abarcando en concreto:
climatizacién, calefaccion, Fontaneria, Fijacion-
herramientas, Renovables, y Saneamiento,
cocina y griferia.

Con esta accion, GES se desmarca del resto de
distribuidores eléctricos, teniendo puntos de
venta con personal y técnicos especializados
exclusivamente en estas areas, para atender
y asesorar a los clientes profesionales en las
soluciones necesarias.

Actualmente contamos ya con 8 puntos de
venta especializados Fluid Stocks repartidos
por toda Espafa: Fluid Stocks Valladolid,
Sevilla, Palma, Jerez y Leganés, y las recientes
aperturas de Fluid Stocks Alicante, Murcia vy
Valencia en 2021.

Y ademas de seguir creciendo, seguimos
innovando. El modelo de punto de venta
Fluid Stocks, estd totalmente enfocado a las
necesidades de los clientes y es la apuesta
de valor de GES para el sector. En los puntos
de venta Fluid Stocks disponemos de mas de
30.000 referencias de primeras marcas, stock
en tienda y servicio de Cash & carry (Fluid
Service), contando ademas con un un servicio
de reparto al cliente, y los nuevos servicios que

hemos incluido como innovacion, en pro de los
clientes, para fomentar el negocio conjunto,
como: los boxes individuales de atencion vy
asesoramiento al cliente, el area de Work&Coffee
donde el instalador puede hablar de su proyecto
con nuestros expertos, y el punto de recogida de
pedidos sin esperas Click & Collect.

Con todo, lo que pretendemos es apoyar el
crecimiento del instalador profesional de
climatizacién y fontaneria, apostando siempre
por la especializacion y una mejor experiencia
de compra para el cliente.

Elmercado potencial en Espafade autdonomos
y empresas instaladoras de fontaneria,
sobrepasa los 40.000. Y es que la fontaneria
ha ido siempre estrechamente vinculada a la
evolucion de la construccion.

Es un sector técnico y que evoluciona a un
buen ritmo gracias a la constante innovacion
en los elementos y modelos constructivos.

Desde el punto de vista de distribuidor, requiere
una especializacion técnica y un soporte en
punto de venta al instalador profesional.

La gestion del stock es uno de los elementos
clave y nuestra apuesta en los ultimos afios es
clara en este sentido.

¢AUN no te has sumado a la especializacion y
crecimiento? iSumate al #AzulGES! Y disfruta
de todo el contenido de esta publicacion.

Atentamente,

Ihaki Aramburu,
Director de Marketing y Comunicacion de
Grupo ElectroStocks
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Mida tension y corriente
con la mordaza de la pinza

La pinza amperimétrica de verdadero valor eficaz Fluke 378 FC utiliza la

tecnologia FieldSense™ para obtener medidas mas rapidas y seguras sin

tocar un conductor con tension. Obtenga medidas exactas de tension

y corriente con la mordaza de la pinza. Para obtener medidas exactas

y fiables de tension y corriente, basta con conectar el cable de prueba

negro a cualquier tierra eléctrico, coloque la mordaza alrededor del FLUKE.
conductor y consulte los valores en la pantalla.

Descubrelo: www.fluke.es/378



COMPLETE line 1
LIPETENne, - Time for the new standard

La solucion completa para su armario de control

COMPLETE line es un sistema cuya base son un hardware y un software
tecnolégicamente avanzados y conectados entre si, junto con el servicio de
asesoramiento Y las soluciones del sistema que le permiten optimizar los procesos en
la fabricacion de armarios de control. De esta forma, la ingenieria, la adquisicion, la
instalacion y la operacion resultan mucho mas sencillas para el cliente.

Para mas informacion llame al 985 666 143 o visite www.phoenixcontact.es
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INSPIRING INNOVATIONS
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SOLUCIONES

Centros de

Procesamiento
de Datos CPD

3€

CABLE TRAY SPECIALIST

www:blasor.com/ aplicacion-data-center
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Sensors

DIRIS Digiware RCM

Residual Current and Power Monitoring module

Elevating power monitoring to a new level

a2in1

¢ One module combines both functions:
power and residual current monitoring.

e Compact format.

28 Multi-circuit

¢ Up to 6 circuits per module.
¢ Several modules can be added
within one system.

L

£=3 Smart alarming

¢ Automatic learning sequence.

¢ 6 dynamic alarm thresholds for IA and IPE
residual currents.

High sensitivity

® Residual current measurement from 3 mA
for the early detection of potential issues.

¢ Patented centering tool eliminates
disturbances and improves measurement
accuracy.
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Innovative Power Solutions

PUB 0011001 en



GN#10

ENTREVISTA CON

Juan Fernandez Renieblas,
Director comercial de Cointra
Espana y Portugal

Informes recientes nos muestran como las
reformas en blisqueda de una mayor eficiencia
de los hogares han aumentado en cifras por
encima del 25 % durante el presente afo
2021, éa qué cree que se debe esta tendencia
y como pueden las soluciones de COINTRA
ayudar a aquellos clientes que quieran no
solo reducir su factura eléctrica sino también
su huella de carbono en el planeta?

La busqueda de una mayor eficiencia disminuyendo
los consumos energéticos en los hogares lleva tiempo
siendo una de las tendencias del sector y ahora mas que
nunca es imprescindible apostar por ello. Ya en obras de
nueva construccion existe la obligatoriedad de apostar
por la edificacion de consumo casi nulo.

WWW.GRUPOELECTROSTOCKS.COM

Esta tendencia se esta trasladando a las reformas de
las casas de particulares ya que cada vez estamos mas
concienciados con la proteccion del medio ambiente y
por supuesto se ve reflejado en la economia del hogar.

Ademas, ya se esta consiguiendo eliminar el mito de la
costosa inversion en adaptarnos a un modelo sostenible
puesto que todos los nuevos equipos que se fabrican
estan pensados para ayudar al planeta y para el ahorro
en las facturas de la luz y gas.

Por otro lado, tras la situacion tan atipica que hemos
vivido por la pandemia, se estd dando una gran
importancia a todo lo relativo al hogar. Cada vez mas
invertimos en productos mas eficientes que nos ayuden
a obtener grandes ahorros, productos con una estética



vanguardista, que cuenten con prestaciones relacionadas
con la conectividad y sobre todo que hagan mas fécil
nuestro dia a dia.

Este es el caso de los productos Cointra. Por poner un
ejemplo, la mayor parte de nuestra gama de termos
eléctricos cuenta con la “funcion Smart”. Mediante la
funcién «Smarty, el termo adectia de forma automatica
su consumo eléctrico a los habitos de utilizacion del
usuario, consiguiendo una temperatura precisa en
funcién de la demanda de agua caliente real de cada
usuario y un ahorro de hasta el 20% en el consumo
eléctrico. Ademas, la nueva gama de termos TDD Plus
cuenta con una estética muy elegante, dispone de control
wifi via app, doble depésito y panel Touch Control.

Otro ejemplo son los calentadores con tecnologia
Inverter (termostatico modulante) que permiten un gran
ahorro energético: hasta 35% de ahorro en agua y hasta
20% de ahorro en gas. Esto es debido a que permiten la
seleccion precisa y digital de la temperatura y su sistema
«Top Savingy, ajusta el consumo de gas en funcion de
la temperatura seleccionada. Es posible seleccionar
cualquier caudal a la temperatura deseada sin tener que
mezclar con agua fria.

En esta linea, creo que es justo afirmar que
entre los objetivos de COINTRA siempre han
destacado la ya citada eficiencia energética
y la sostenibilidad. éQué significan para la
compaiiia estos dos aspectos? éCudles son
sus principales novedades en este ambito?

Correcto. Para Cointra los objetivos de eficiencia
energética y sostenibilidad son fundamentales en su
estrategia. Llevamos mas de 65 afios llevando agua
caliente y calefaccion a los hogares y siempre hemos
intentado avanzar junto a nuestros clientes. Esto quiere
decir que escuchamos lo que nuestros consumidores
demandan e intentamos superarnos para que el dia a
dia de las personas sea lo mas confortable posible. Una
accion tan cotidiana como darse una ducha con el mayor
confort y un minimo gasto de agua y electricidad tiene
un gran trabajo detras y es algo de lo que el usuario no es
consciente. Tal y como he comentado antes, la necesidad
de fabricar productos mas eficientes y sostenibles no es
una opcion, es una obligacion a nivel europeo y ademas
ayudamos a ahorrar y a cuidar el medioambiente

MEDIANTE LA FUNCION
«SMART», EL TERMO ADECUA
DE FORMA AUTOMATICA SU
CONSUMO ELECTRICO A LOS
HABITOS DE UTILIZACION DEL

USUARIO, CONSIGUIENDO UNA
TEMPERATURA PRECISA EN
FUNCION DE LA DEMANDA

La apuesta de laempresa por ladigitalizacién
es mas que evidente desde hace aios, no solo
desde un punto de vista operativo o funcional,
sino también a la hora de desarrollar y
fabricar nuevas soluciones. Productos como
sus calderas murales, los Termos TL y demas
soluciones conectadas son una muestra
evidente de cual es el camino en el que se ha
embarcado la empresa, éde dénde nace esta
decisiéon?

La digitalizacién es una apuesta que ya estd entre
nosotros desde hace afios y en todos los sectores y
vemos necesario adaptarnos a esa tendencia ya que es
lo que los consumidores demandan. La apuesta por la
conectividad, el poder controlar los productos desde
cualquier lugar, pantallas tactiles y el IoT (Internet of
Things) son novedades tecnoldgicas que tenemos que
ir implantando en todos nuestros productos ya que las
nuevas generaciones son nativos digitales y debemos
estar ahi cuando se conviertan en futuros compradores.

En nuestro caso, gran parte de nuestros productos
estan conectados. La gama de calderas Superlative Plus
cuenta con el cronocomando Connect Smart Wifi para
poder controlar la caldera desde cualquier lugar. El
termo eléctrico TDD Plus y la bomba de calor OASIS
cuentan con control wifi de serie y ya se estan ultimando
detalles para el lanzamiento de los nuevos radiadores
eléctricos COSMOS que pueden ser controlados a través
de una aplicacion. Ademas, esta nueva app permite
insertar varias instalaciones diferentes con un maximo
de 32 radiadores por instalacion. Se podran controlar
todas las funciones y modos de trabajo de cada uno
de los radiadores tanto a nivel de instalacion como
por zona o el radiador de forma individual. Una de las
funcionalidades més interesantes para el usuario es que
podra ver los consumos estimados de sus instalaciones/
zonas/radiadores. Los nuevos radiadores COSMOS ya
son una realidad y veran la luz a finales de este afio 2021.

WWW.GRUPOELECTROSTOCKS.COM
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En su opinidon, éen qué benefician estas
soluciones digitales, conectadas a sus
usuarios?

Los beneficios son sobre todo la comodidad del dia a
dia del consumidor ya que cada vez nos encontramos
con clientes mas exigentes que se han acostumbrado a
tener todo lo que quieren en el momento que quieren.
El mercado ha “malcriado” a los clientes puesto que
se han acostumbrado a una conectividad constante,
a poder consultar cualquier duda, a negociar con las
empresas hasta el tltimo céntimo del producto/servicio
que ofrecen y en Cointra tenemos que adaptarnos a esa
nueva situacion. Nuestro objetivo es avanzar juntos para
hacer la vida del consumidor mas comoda.

Finalizando con este tema, éCual es su
opinidén sobre el estado de la digitalizacion
tanto de su sector en comparacién con
otros, como de este sector en Espaiia con
respecto a sus vecinos europeos?

El estado de la digitalizacion en nuestro sector avanza
a pasos agigantados, pero es cierto que queda mucho
camino por recorrer. Se podria decir que los sectores mas
punteros en tecnologia abren camino al resto de sectores
y vamos adaptando esos “nuevos descubrimientos” a los
productos que hemos fabricado a lo largo de tantos afios y
de los que somos expertos. Respecto a nuestros vecinos
europeos creo que la respuesta puede ser la misma, al
menos en este sector. En nuestro caso, formamos parte
de una gran multinacional y las tendencias en el resto de
Europa son similares.

Desde el punto de vista de los instaladores,
écodmovaloralaformaciény capacidaddelos
instaladores a la hora de acometer trabajos,
ya sean de instalacién o mantenimiento,
con soluciones tan novedosas y punteras
tecnolégicamente?

En este caso la respuesta no es facil. Hay que tener en
cuenta que hay instaladores que llevan muchisimos
aflos trabajando con nosotros y con otras marcas y
que tienen que ir adaptandose a los lanzamientos de
nuevos productos. Para ello, es necesaria una formacion
constante para que el servicio que ofrezcan a los usuarios
sea lo mas perfecto posible. La profesion de instalador
no es tan abundante como hace afios, pero en el caso de
jovenes instaladores, estos no tienen ningtin problema
en adaptarse a las nuevas tecnologias. De hecho, solemos

WWW.GRUPOELECTROSTOCKS.COM

ver que les llama la atencion las nuevas funcionalidades
de los productos y reciben la formacion con muchas mas
ganas. Cuando realizan formaciones practicas son muy
curiosos y ademas nos dan feedback positivo de estas
novedades tecnoldgicas.

éComo ayuda COINTRA a que el profesional
conozca mejor sus productos?

Como ya he comentado anteriormente, en Cointra
impartimos formaciéon constante a todos nuestros
instaladores tanto online como presencial y tanto de caracter
tedrico como practico. De hecho, también formamos a los
instaladores del futuro. Tenemos acuerdos con diferentes
escuelas de formacion para ir instruyendo a los alumnos
sobre nuestros productos y sobre funcionalidades técnicas
de los productos a nivel general.

Ademas, cuando llevamos a cabo algiin lanzamiento
de producto lo comunicamos a toda nuestra red de
instaladores y les facilitamos documentacion técnica. Y
por supuesto, tienen a su disposicion a toda nuestra red
de ventas para cualquier duda que les pudiera surgir.

Otro de los puntos fuertes que destacan sus
clientes es el gran servicio post-venta que
ofrece la compaiiia éCual es su estrategia
para garantizar el mejor servicio posible en
este respecto?

En Cointra tenemos desde hace muchos afios una red
muy extensa de servicios técnicos oficiales que ofrecen
el mejor servicio posible a nuestros clientes. Todos los
requerimientos de nuestros clientes se atienden con la
mayor urgencia y por diferentes vias: desde el contacto
tradicional por teléfono o email hasta por redes sociales.

Lo que si me gustaria recalcar es que existen muchos
servicios técnicos NO oficiales que se hacen pasar por
los oficiales y nos crean problemas con los clientes.
En muchas ocasiones no les atienden en las mejores
condiciones y ademas los clientes no son conscientes que
una vez que un servicio técnico NO oficial interviene
en alguno de sus productos, pierden la garantia con
nuestra marca. Nosotros ofrecemos 2 afios de garantia
en todos nuestros productos por lo que insto a todos los
consumidores que se cercioren que el servicio técnico
que les esta atendiendo es el oficial.
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LA SOLUCION IDEAL PARA TUS PROYECTOS DE ILUMINACION

Llevamos afos apoyando a nuestros partners con soluciones
de iluminacion que cumplen con todas sus necesidades:
calidad de marca, eficiencia y una gran relacion
precio/rendimiento. Para mas informacion visita
proyectosledvance.es




GN#14

[
|

L iy

a

Televés lidera un proyecto que
impulsara el uso de la energia
sostenible en el sector hotelero y
sector publico de las Islas Baleares

El proyecto llamado Circularidad y Hotel NextGenEU,
cuenta con un fuerte apoyo publico-privado, incluyendo
al Gobierno Balear, municipios y entidades del sector.

Hotel NextGenEU transforma hoteles de Baleares
y edificios publicos de Ibiza con el gran objetivo de
conseguir edificios de 0 emisiones, altamente eficientes
y sostenibles gracias a la aplicaciéon del concepto
de circularidad energética basado en la adopcion de
tecnologias para que se conviertan en un motor eficaz
de desarrollo y reactivacion econdémica en clave de
sostenibilidad, asi como mejorar la calidad de los servicios
publicos. Pretende ser un estimulo para la recuperacion
econdmica, la calidad de vida y la creacion de empleo.

WWW.GRUPOELECTROSTOCKS.COM

La multinacional espafiola de infraestructuras de
Televés,
de liderar este proyecto cuyo objetivo principal es

telecomunicaciones, serd la encargada
mejorar la eficiencia energética y la circularidad del
sector publico en Ibiza y del sector hotelero en las
Islas Baleares a través de la produccion de energias
renovables. Esta planificacion sera empleada tanto
para autoconsumo como recarga de coches eléctricos
y entrega a la red, su transformacion digital, para la
mejora de la eficiencia energética, y la implementacion
de nuevos procesos y modelos de negocio para mejorar
su economia circular, ayudando a alcanzar el objetivo
de transicion energética de las Islas y la consecuente
reduccion de emisiones.



La propuesta, supone un claro ejemplo de colaboracion

publico-privada en el que Televés cuenta con el apoyo de
actores colaboradores como son, el Consell de Ibiza, las
principales cadenas hoteleras de las Baleares (Iberostar,
Grupo Pifiero, Palladium (Grupo Matutes), y RIU) y
empresas de referencia en la digitalizacion y eficiencia
energética de los hoteles (Televés, AnySolution,
Sampol e INETUM), ademas cuenta con el apoyo del
Gobierno Balear, todos los Ayuntamientos de Ibiza y las
principales entidades del sector turistico balear.

El proyecto tiene el objetivo de generar un efecto
tractor sobre el turismo sostenible, teniendo un efecto
llamada hacia el resto de la cadena de valor del sector

turistico, pero también hacia la administracion publica,
favoreciendo ademas la diversificacion economica
y empresarial hacia actividades de media alta y alta
tecnologia con el objetivo de convertir a las Islas Baleare
en una referencia a nivel Europeo de Energias Limpias
y Sostenibilidad. Consiguiendo, de esta forma, mejorar
la calidad de vida de las personas y transformar la
economia hacia un modelo que genere riqueza de forma
sostenible, respetando el medio ambiente, favoreciendo
la cohesion territorial y la igualdad.

Para ello, “Circularidad y Hotel NextGenEU” buscara
la modernizacion del sector turistico y el uso eficiente
de los recursos energéticos como principales objetivos,
poniendo el foco en la oportunidad que suponen los
avances en digitalizacién, gracias a los cuales se
lograran importantes ahorros energéticos, ademas de
otras ventajas que incluye la propuesta.

El proyecto analizara las buenas practicas existentes, tanto
en Espafia como en Europa, para el desarrollo de modelos
de negocios innovadores que fomenten la transformacion
digital y la transicién energética, no solo del sector
hotelero, sino de toda la cadena del sector del turismo.
Conceptos como flexibilidad y generacion distribuida,
seran determinantes de esos nuevos modelos de negocio.

También estd prevista la realizacion de campafias de
formacion y sensibilizacion, lideradas por el Consell, con
el apoyo de otras entidades que ya han mostrado su interés,
tanto para empresas como para ciudadanos y jovenes en
edad escolar. Asi como campafias por parte de los hoteles
alineadas con sus estrategias de RSC y sostenibilidad.

LA PROPUESTA, SUPONE
UN CLARO EJEMPLO DE
COLABORACION PUBLICO-
PRIVADA EN EL QUE
TELEVES CUENTA CON
EL APOYO DE ACTORES
COLABORADORES

GN#15



GN#16

La digitalizacion
podria aumentar el
PIB de Espafha un
4,38% en 2027

Seglin el estudio de Vodafone, la adopcién
de tecnologias digitales en la economia
impulsaria la productividad en los préximos
seis afios hasta en un 7,70%.

Un incremento de la digitalizacion de los servicios y de la
cadena de valor en Espafia durante los proximos seis afios
podria aumentar el PIB de Espafia en un 4,38%, asi como la
productividad en un 7,70%. Esta es la principal conclusion
del informe “La digitalizacién: una oportunidad para
Europa” elaborado por Deloitte para Vodafone.

El estudio revela que incluso las mejoras mas modestas
en cinco aspectos clave pueden tener un gran impacto
en la economia. Estos aspectos son los que integra el
Indice de Economia y Sociedad Digitales (DESI), de la
Comision Europea:
- Conectividad - Integracion de la tecnologia
digital
- Capital humano
- Servicios publicos digitales
- Uso de Internet

El director general de Vodafone Business, Daniel
Jiménez, destac6 “Este informe se suma a otros
indicadores que apuntan a que Espaila y la UE en su
conjunto deben colaborar e impulsar alianzas sdlidas
entre los gobiernos, la industria y la sociedad civil, para
que los beneficios potenciales de la digitalizacion se
conviertan en una realidad. No se trata solo de ayudar a
abordar los retos econdémicos a los que nos enfrentamos,
sino de crear un futuro mas justo, mas ecoldgico y
resiliente para todos«.
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Este informe, a diferencia de estudios anteriores, no solo
destaca la relacion entre la digitalizacion e indicadores
econdmicos, sino que cuantifica algunos de sus beneficios:

En cuanto a los beneficios econémicos, concluye que un
aumento del PIB per cépita entre 0,6% y 18,7%, segiin
cada pais, se podria traducir en un aumento global del
PIB per capita de la UE en un 7,2% en 2027, equivalente
a un aumento del PIB de 1 billon de euros.

Si se analiza desde la perspectiva de medio ambiente, la
digitalizacion contribuye a la reduccion del uso de recursos
como el papel o combustibles fosiles. Por ejemplo, el uso de
la tecnologia del Internet de las Cosas (IoT) de Vodafone en
los vehiculos puede reducir el consumo de combustible en
un 30%, lo que supone un ahorro de unos 4,8 millones de
toneladas de CO2 en un ailo.

En cuanto a calidad de vida, destacan como ejemplo
la integracién de tecnologias digitales en el sistema
de salud. De acuerdo al informe, el despliegue de
soluciones de eHealth en toda la UE podria evitar hasta
165.000 muertes al afio.

Conrespecto ala inclusion, el informe destaca la importancia
de la inversion en competencias y herramientas digitales, lo
que permitira aprovechar los beneficios de la digitalizacion
de una forma mas equitativa. Por cada 1.000 nuevos usuarios
de banda ancha en zonas rurales, se crean 80 nuevos puestos
de trabajo.

El informe se basa en cifras recopiladas de los 27 paises
de la Uniéon Europea y del Reino Unido durante el
periodo 2014-2019.

Fuente:

o vodafone
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MasterConnect

Los verdaderos profesionales eligen

huevas conexiones para
huevas oportunidades

Da el primer paso a la iluminacion conectada con las Philips MasterConnect LEDlamps. *

Estas lamparas LED inteligentes, ideales para una sustitucion directa, permiten aprovechar
todas las ventajas de la iluminacion conectada de forma rapida y economica. Gracias a la
tecnologia inalambrica, las lamparas MasterConnect LED maximizan el ahorro energético,
ademas de proporcionar una luz confortable para una mayor comodidad visual.

El sistema de iluminacion se puede programar con facilidad, mediante una App intuitiva, para
ofrecer una amplia gama de ventajas de iluminacion inteligente que van desde Bluetooth
hasta las ventajas adicionales de un sistema basado en la nube, simplemente anadiendo una
pasarela a tu instalacion.

Anade interruptores Anade sensores Anade una pasarela
para iluminacion para iluminacion para iluminacion
inalambrica automatizada conectada

Descubre todas las posibilidades de iluminacion en
philips.com/masterconnect

interact
ready.



TECNOLOGIA Y EFICIENCIA
EN SU MAXIMA EXPRESION
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El sector de

la fontaneria
crece al

ritmo de la
rehabilitacion
y las reformas

La crisis sanitaria ocasionada por el COVID-
19, asi como las medidas adoptadas para
contener en la medida de lo posible los
efectos de la pandemia, trajeron consigo a
su vez una crisis econémica que ha afectado
a todos los sectores y tejidos industriales.

A pesar de que la reduccion parcial y/o total de algunas
de estas medidas esta haciendo posible una recuperacion
paulatina de tanto de las economias locales como
globales, lo cierto es que aun estamos lejos de lo que
hasta el pasado febrero conociamos como normalidad.

Durante este tltimo afio hemos visto como las empresas
y la sociedad ha tenido que buscar y encontrar maneras
de paliar los efectos econdmicos de las crisis, y el sector
de la fontaneria ha encontrado una bolsa de aire en la
rehabilitacion y las reformas.

Concretamente, el de la reforma y la rehabilitacion fue
uno de los pocos sectores que cerraron el pasado 2020
con cifras positivas, pese a que, curiosamente, fue una
de las actividades mas perjudicadas, sufriendo una caida
interanual de la actividad del 34 % pero experimentando
un aumento de las solicitudes que llegd a alcanzar el 48
5 en julio.

Finalmente, durante el global de 2020 se estima que las
solicitudes de obras en hogares crecieron un 11 % con
respecto a 2019, elevando su volumen de negocio hasta
los 29.300 millones de euros.

Una explicacion a esto se encuentra a la gran cantidad
de horas que nos vimos forzados a pasar en nuestros
hogares, lo que hizo que algunos descubrieran que
estos eran poco comodos y aun menos funcionales.
La extension de las medidas dedicadas a restringir la
movilidad personal, unida a la ausencia de otros gastos
relacionados con nuestra vida en la calle hizo que
muchos se animaran a reformar sus casas. Este tipo de
obra se dispard en un 9 % en Espafia durante 2020.

A causa de esto, sectores como el de la fontaneria
pasaron de ser una de las actividades econémicas mas
perjudicadas por la crisis econdomica subsiguiente a la
pandemia a una de las que mas rapido se ha recuperado.

Un crecimiento que continua en 2021

Durante la primera mitad del presente aflo hemos visto
como esta tendencia continua y la prevision de unos
afos estables, no influenciados por el COVIDD-19
hacen que la sensacion general dentro del sector es que
esta tendencia se mantenga.

DURANTE EL GLOBAL DE
2020 SE ESTIMA QUE LAS
SOLICITUDES DE OBRAS EN
HOGARES CRECIERON UN 11 %
CON RESPECTO A 2019

CN#19
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Introducir temp. ACS

EVvaillant

SIVIAR

Nuevas ecoTEC plus y ecoTEC exclusive

Calderas conectadas. Calderas inteligentes -!

Vaillant lanza al mercado sus gamas de calderas mas representativas,
ecoTEC plus y ecoTEC exclusive, totalmente renovadas y preparadas
para el futuro. Nuevo disefio, modulacion hasta 1:12, combustion

autoajustable, bomba de alta eficiencia LIN BUS, funcionamiento de v -
emergencia y conectividad. @ Va I I Ia n t

Climatizacion renovable. Hogares inteligentes .
Desctibrelas en vaillant.es Confort para mi hogar



¢Como seran las ciudades
del futuro?

La firma bancaria privada Julius Baer,
explica que en 2050 el 70% de la poblacidn
vivira en entornos urbanos (6,7 billones de
personas).

Un articulo recientemente publicado en el diario La
Vanguardia explora las tendencias actuales de las
smart cities y destaca los avances de Barcelona para
convertirse en una de las principales de Espafia.

La ONU prevé que para 2030 habra 43 megaciudades
con mas de 10 millones de habitantes desplegadas en
todo el mundo (hoy hay 33 megaciudades). Un realidad
muy diferente a la de hasta hace menos de un siglo,
cuando en 1950 las ciudades agrupaban solo al 30 % de
la poblacion global.

El articulo cita a Carsten Menke, Responsable de Next
Generation Research de la firma bancaria privada Julius
Baer, quien explica que en 2050 el 70% de la poblacion
vivira en entornos urbanos (6,7 billones de personas).

También hace referencia al estudio Future Cities de
Julius Baer que explora como cinco ciudades iconicas
(Ciudad de Meéxico, Berlin, Hong Kong, Dubai y
Johannesburgo) adelantan estrategias de Smart Cities.

A manera de ejemplos, destaca la estrategia Smart Dubai
2021 la cual estd enfocada en convertir la ciudad en un
centro tecnoldgico mundial, a través de la conexion
wifi de alta velocidad en toda la ciudad. En este sentido
Dubai apunta que todos los servicios que componen
la infraestructura de la ciudad (agua, distribucion de
residuos, edificios, semaforos, etc.) estaran conectados
a Internet, garantizando la eficiencia energética y
reduciendo las emisiones de CO2.

También se resefia los esfuerzos de México para
recuperar los rios que quedaron enterrados por el
crecimiento urbanistico, asi como la transformacion de
las vias fluviales en parques. Este pais también adelanta
iniciativas para recuperas las especies autoctonas
y reducir la contaminaciéon acustica del trafico. En
Johannesburgo (Sudafrica), la regeneracion urbana se
adelanta desde el nuevo centro de desarrollo artesanal y
tecnologico Victoria Yards.

Julius Baer apuesta por Barcelona como una
smart city

La firma bancaria explica que actualmente mas del 50%

de sus clientes invierte o esta interesado en inversiones
socialmente responsable (ISR), y destaca que Barcelona

WWW.GRUPOELECTROSTOCKS.COM
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es una excelente opcidn para invertir, ya que es la tercera
en el ranking de la Universidad de Glasgow.

Es por ello que Julius Baer ha decidido instalar en
Barcelona sus nuevas oficinas para establecerse en
Espaiia. Entre los factores que impulsaron la eleccion de
Barcelona como una smart city en desarrollo, destacan
cinco, segun la consultora de big data e inteligencia
artificial Bismart:

Innovacion en Internet of Things: esta tecnologia se ha
incorporado en varios servicios de la ciudad como el sistema
de transporte publico, o el alumbrado publico, de tecnologia
LED. En total, hay 19.500 sensores por toda la ciudad.

ALTA COBERTURA DE WIFI: EN
BARCELONA, MAS DE 250.000
PERSONAS SE CONECTAN AL
WIFI GRATUITO CADA MES,
DESPLEGADO EN PARQUES,
BIBLIOTECAS, PLAZAS Y OTROS
ESPACIOS.

Servicios para los ciudadanos: muchos servicios locales
estan disponibles en aplicaciones méviles que van desde
estacionamientos hasta servicios culturales como el del
Parc Giiell o La Merce.

Tecnologia punta: La ciudad albergan algunas de las
empresas mas innovadoras y startups de Espaiia, las
cuales convergen en espacios como el 22@, el Parc
Tecnologic del Vallés y zonas coworking. Este clima
propicio para la innovacion también se sustenta en
universidades técnicas de alto nivel.

Eventos tecnolégicos cruciales. Barcelona ha sido
anfitriona de algunos de los eventos tecnologicos
mas importantes del mundo, como el Mobile World
Congress, el IoT Solutions World Congress y la Smart
City Expo.

Sobre las nuevas oficinas de Julius Baer en Barcelona,
Menke afirmé que “La ciudad introdujo rutas de trafico
hace algunos afios, reduciendo la congestion y las
emisiones en el centro de la ciudad, o introduciendo
el uso compartido de bicicletas y mejorando su red de
autobuses. Ademas, el alumbrado publico se sustituyo
por un sistema de iluminacion LED y un sistema
equipado con sensores, mas eficientes energéticamente.
La ciudad ha mejorado el sistema de reciclaje de
residuos gracias a los ‘contenedores inteligentes’ y ha
ampliado su red de wifi gratuito. Por eso es atractiva
para Julius Baer”.

WWW.GRUPOELECTROSTOCKS.COM

DUBAI APUNTA QUE TODOS LOS
SERVICIOS QUE COMPONEN LA
INFRAESTRUCTURA DE LA CIUDAD
(AGUA, DISTRIBUCION DE RESIDUOS,
EDIFICIOS, SEMAFOROS, ETC.)
ESTARAN CONECTADOS A INTERNET



Marketing y
fontaneria

La expansion de soluciones digitales y dispositivos
conectados ha modificado todos y cada uno de los
aspectos de la sociedad al proporcionarnos a cada uno de
nosotros un aparato con millones de veces la capacidad
tecnologica de aquellos ordenadores que pusieron un
hombre en la Luna hace apenas 60 afios.

Desde la llegada de los ordenadores personales,
internet y los smartphones a nuestras vidas, nuestros
habitos se han visto totalmente modificados, cuando no
directamente eliminados y sustituidos por otros nuevos.

De esta manera, a la hora tanto de comprar un producto
como de contratar un servicio de cualquier tipo, nuestro
primer pensamiento hoy en dia ya no es consultar un
centro especializado, consumir literatura especializada
o buscar ayuda en un familiar o conocido, sino que
directamente lo que hacemos es sacar nuestro movil del
bolsillo y realizar una bisqueda rapida.

Los medios tradicionales ya no sirven, los
clientes ya no estan en la calle

Hasta hace apenas una década, los métodos de promocion
para una empresa o profesional que ofreciera servicios
de fontaneria eran la propaganda impresa, objetos con
sus datos que se regalaban a potenciales clientes v,
principalmente, el boca a boca. Pero, tras lo anteriormente
dicho, la conclusion es clara: lo que se ha hecho hasta
ahora para conseguir clientes ya no vale, o estas en los
nuevos medios o no estas. Y los clientes estan en internet.

Por todo ello, a dia de hoy es imprescindible tener
visibilidad en internet y aprovechar todas las
posibilidades que ofrece el medio online:

* Pagina web: lo mas importante en una web profesional ha
de ser su transparencia, usabilidad y ofrecer de la manera
mas clara posible la informacién que potencialmente mas
pueda interesar a los clientes — servicios y precio. Ademas,
como cada vez hay mas personas conscientes de esta
problematica, es fundamental tener un buen posicionamiento
en los buscadores para que tu web sea uno de los primeros
resultados, por lo que es indispensable un buen trabajo de
SEO y la creacion de campaias de publicidad de pago.

* Redes sociales: si antes comentabamos que hay
que estar donde esta la gente, las redes sociales es la
respuesta a la pregunta ‘bien, ;y eso donde es?’. Ya sea
en una o en varias de ellas, actualmente es raro que una

A DIA DE HOY ES IMPRESCINDIBLE
TENER VISIBILIDAD EN INTERNET
Y APROVECHAR TODAS LAS
POSIBILIDADES QUE OFRECE EL
MEDIO ONLINE

persona no tenga un perfil. Pero no basta con crearlo,
sino que hay que estar activo en ellas y hablar el mismo
lenguaje que sus usuarios.

» Contenido de alto valor afadido: en el caso de que
tengas conocimientos que compartir y sepas hacerlo de
una manera atractiva para el publico, crear un contenido
que aporte valor afladido (trucos o consejos, por ejemplo)
ayudara a crear y/o establecer tu imagen de marca.

* Y mucho mas: estos tres son los pilares basicos de una
estrategia de marketing online, pero pueden (y deben)
ser complementados con otras vias como el email
marketing, participacion en foros de profesionales,
oferta de presupuestos online y un largo etcétera.

WWW.GRUPOELECTROSTOCKS.COM
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LA SOLUCION COMPLETA PARA INSTALACIONES FOTOVOLTAICAS

SOLFLEX H1Z222-K

Maxima eficiencia en las condiciones

ambientales mas exigentes.

== Cable armonizado de referencia especialmente disefiado para instalaciones fotovoltaicas.

== Extraordinaria resistencia a la intemperie, a los rayos UV y a las bajas temperaturas.
== Vida util garantizada superior a 25 aiios.
== |deal tanto para instalaciones moviles como fijas.

== Temperatura maxima del conductor 90°C y de hasta 120°C (20.000h).
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People
== Energy
Solutions
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ENTREVISTA CON

Pablo Gosalvez,

CES

B DAS

Director regional de ventas
de Fluid Stocks de GES

1. éCudl ha sido tu evoluciéon en GES y cuales
son tus objetivos como nuevo Director
regional de ventas de los puntos de venta
de la marca Fluid Stocks de GES?

Inicié mi etapa en el grupo el pasado afio, en Enero de
2.020.

El objetivo principal desde un inicio era y es claro, hacer
que el negocio de “Fluidos” crezca de forma exponencial
dentro de la compaiiia y convertirnos, como ya lo somos
en sector Eléctrico, en el Distribuidor de referencia en los
sectores de fontaneria, climatizacion, calefaccion y bafio.

2 ¢Como definiria el estado actual de los
sectores de la climatizacién y la fontaneria
en Espaifia?

Es una pregunta que afecta a diferentes ambitos, pero
intentaré resumirlo en tres aspectos.

En primer lugar y relacionado con los datos de actividad,
la crisis sanitaria que enfrentamos desde hace un afio ha
provocado una evolucion irregular de la actividad, pero en
términos generales podriamos decir que, pasados los meses
iniciales de pandemia y a diferencia de otros periodos de
recesion econdmica, nuestro sector no esta en el foco de la
crisis y continua con un alto nivel de actividad.

WWW.GRUPOELECTROSTOCKS.COM
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En segundo lugar, de forma colateral y especialmente
desde el arranque de afio, estamos asistiendo a una
volatilidad y especulacion en el mercado que esta
afectando especialmente al coste de las materias primas y
que provoca incertidumbre de cara a los proximos meses.

Por wltimo y no menos importante, estamos inmersos
en un cambio de normativa para mejorar la eficiencia
energética de nuestros edificios y apartados como la
ventilacion, la evacuacion insonorizada, el aislamiento
y las energias renovables entre otros, estan en constante
evolucion y suponen nuevos retos y oportunidades de
negocio en nuestro sector.

éCuales cree que son los principales retos a
los que se enfrentardan ambos sectores tanto
a corto como medio plazo?

En mi opinién el principal reto del sector es la escasez
de instaladores. Es habitual hablar con clientes y que
te cuenten la dificultad a la que se enfrentan cada dia
para contratar profesionales del sector. Este hecho esta
provocando desespecializacion en el sector, pues si bien
antes un instalador podia dedicarse a una rama concreta,
lo normal de hoy en dia es encontrarte con clientes que
realizan distintos trabajos dentro del sector. Ello unido
a los constantes cambios normativos y la aparicion de
nuevos productos, genera un nuevo reto en el corto plazo
que nosotros cubrimos con soporte técnico desde los
puntos de venta a nuestros clientes con colaboradores
preparados para dar dicho servicio. Este hecho es muy
apreciado y diferenciador.

En el medio plazo este sector y otros colaterales
(Electricidad, albailileria, carpinteria, yesistas, etc...)
deben ser capaces de reestructurar el tejido productivo
y recuperar la generacion perdida de formacion
profesional que sufrimos actualmente, para asegurar un
numero suficiente de profesionales a futuro.

Fluid Stocks nacié en 2018 para cubrir las
necesidades de un sector profesional y
exigente écoémo valora los primeros afos de
vida de la marca?

Los inicios siempre son complicados, pero sin duda, la
valoracion es muy positiva.

Nacer desde cero y posicionarse en un sector como el nuestro,
exige tiempo y mucho trabajo, pero gracias a la confianza
que GES tiene depositada en el negocio de “Fluidos”, al
liderazgo que tenemos en el sector eléctrico que nos permite

WWW.GRUPOELECTROSTOCKS.COM

ser reconocidos en el canal profesional, al apoyo y confianza
de nuestros proveedores y, sobretodo, al capital humano que
posee esta compaiiia en cada una de sus delegaciones, desde
la central al tiltimo punto de venta que hemos abierto, estamos
consiguiendo superarnos cada dia y caminar con paso firme,
para seguir contando con la confianza de los instaladores y
hacer de FluidStocks, la marca de referencia en el sector.

éQué valor anadido ofrecen los puntos de
venta Fluid Stocks al instalador profesional?

Trabajamos para el profesional, para mi ahi redunda
todo. Si observas nuestro logo y miras las palabras que
siempre lo acompailan, podras comprobar cuales son
nuestras prioridades “GES, People, Energy, Solutions”.

Sabemos que estamos en un sector donde hay multitud
de distribuidores que vendemos productos similares, en
ocasiones iguales... por lo tanto el factor determinante
son las personas y nuestra forma de hacer las cosas. Desde
nuestros colaboradores en cada una de sus posiciones
todas igualmente importantes, a los Delegados de zona
de nuestros proveedores, siempre alrededor del cliente.

Nuestro objetivo es rodearnos de gente que entienda e
interprete las necesidades de nuestros clientes en cada
momento para poder estar siempre un paso por delante
y ofrecer un valor afadido enfocado en dar el servicio
necesario a un precio competitivo y con las mejores marcas.

éCual fue la acogida de los instaladores
profesionales de Levante, de la apertura de
estos nuevos puntos de venta Fluid Stocks?

Las jornadas de inauguracion han sido clave para impulsar
el animo de los instaladores y entender cuan acertadas
han sido las novedades propuestas en el punto de venta y
qué areas de mejora podemos tener a corto plazo.

Honestamente y dicho con toda la humildad, estamos
encantados con el feedback de los instaladores, su
confianza en nuestro proyecto y las altas expectativas
nos motivan a seguir mejorando cada dia.

En dichas jornadas de inauguraciéon han destacado
especialmente, como se puede ver en los videos de
bienvenida, los espacios abiertos, la iluminacion y los
puntos de atencion al cliente.

En definitiva, podemos decir que hemos empezado con buen
pie y el reto es claro, aprovechar la suerte que tenemos de
contar con su confianza para seguir dando el mejor servicio.



TAMBIEN HAN DESTACADO NUESTRO
NOVEDOSO SERVICIO “CLICK AND
COLLECT” PORQUE LES PERMITE

PROGRAMARSE, RECOGER SU

PRODUCTO SIN ESPERAS Y OPTIMIZAR

LOS TIEMPOS DE TRABAJO.

¢En qué puntos se ha de hacer hincapié para
mantenerse como una marca lider a medio y
largo plazo?

Sin duda, se debe hacer hincapié¢ en puntos relacionados
con el servicio y las relaciones. Contar con la confianza
de un cliente implica estar a la altura de sus demandas, y
ello exige comunicacion, agilidad y determinacion para
conseguir ser su distribuidor de referencia. Y también
juegan un papel muy importante nuestros fabricantes.

En ocasiones pensamos, bajo mi punto de vista de forma
errénea, que todos nuestros esfuerzos y atenciones deben
ser hacia los clientes y no podemos olvidarnos de los
proveedores. En esta compaiiia, la palabra “proveedor”
es una de las palabras mas escuchadas, porque si
algo tenemos claro es que necesitamos construir y
mantener alianzas fuertes con ellos, ya que el camino lo
debemos hacer juntos. Pienso de forma rotunda, que la
distribucion es necesaria para los fabricantes tanto como
los fabricantes para la distribucion, y con esa filosofia
tratamos de trabajar cada dia, siendo transparentes y
trasladando acuerdos en los que todos seamos capaces
de ganar y permanecer siendo competitivos.

éCual es el propdsito de GES al reforzar
su presencia en la zona de Levante con la
apertura de 3 nuevos puntos de venta (Fluid
Stocks Alicante, Fluid Stocks Murcia, Fluid
Stocks Valencia)?

El propdsito es cumplir nuestro objetivo,
seguir avanzando en el proyecto FluidStocks y
posicionarnos con firmeza en la zona de Levante.

Tras el arranque de nuestra marca “Fluid Stocks”
hace ya dos afios y medio, nos sentiamos preparados
para dar un paso mas y seguir creciendo. Ademas,
hemos tenido la suerte de incorporar un enorme
capital humano que a buen seguro nos permitira
conseguir unos excelentes resultados.

éCuales cree que son los principales rasgos
diferenciadores de estos nuevos puntos de
venta Fluid Stocks con respecto a los ya
existentes?

Creo que los nuevos puntos de venta de Fluid Stocks
en Levante, tienen dos rasgos principales.

Poruna partey debido ala experiencia que atesoran nuestros
nuevos compafieros profesionales de Levante, podremos
reforzar el potencial de venta ya de por si creciente, en las
familias de fontaneria, calefaccion y clima. Pero sobretodo,
incorporar un potencial extraordinario para desarrollar
la venta en la familia de bafio. Quiza esta ultima es la
mayor diferencia con respecto al resto de puntos de venta,
que destacan en mayor medida en la venta y dominio de
fontaneria y climatizacion.

Por otra parte y no menos importante, estos puntos
de venta incorporan nuestro nuevo y diferenciador
concepto de tienda, una tienda pensada por y para el
profesional, con puntos de atencion personalizada al
cliente, espacios abiertos, zonas de trabajo conjunto
y por primera vez en nuestras tiendas, una gran zona
de show-room enfocada a la familia del bafio, con una
imagen y disposicion dindmica y muy practica.

éPor qué recomendarias a los instaladores
profesionales comprar en GES?

Recomendaria a los instaladores profesionales comprar
en GES, porque somos una compaiiia volcada en ellos,
donde cada acciéon se realiza pensando en mejorar,
y estamos preparados para darles el mejor servicio.
Y en esta palabra tan repetida durante la entrevista,
englobamos muchos y determinantes aspectos, como
son la profesionalidad, el compromiso, el transporte,
el stock, el precio, la flexibilidad, la comunicacion,
la rapidez de entrega, la capacidad de resolucion, la
agilidad, las promociones.... En definitiva una oferta a
la medida de las necesidades de nuestros clientes.

Nuestros vajoras

Glmplas POR
“ TUVISITA
: . ESPERAMOS.
_‘ VERTE PRONTO
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La formacion, punto clave de la
ascension del profesional del
sector de la fontaneria

El del profesional de la fontaneria siempre
ha sido un perfil de alguien que realiza su
trabajo con especial atenciéon y cuidado
tanto de la seguridad como del detalle. El
de alguien consciente de la importancia que
su trabajo tiene para la salud de sus clientes.

Porello, estos operarios estan formados profesionalmente
para realizar una amplia variedad de funciones, desde la
instalacion de agua potable y no potable, a la instalacion
y mantenimiento de los sistemas de calefaccion,
pasando por la eliminacién de filtraciones o la limpieza
de tuberias.

Su labor, aunque esencial tanto para mantener la buena
condicion de las instalaciones como para realizar labores

de emergencia, no ha cambiado demasiado durante los

ultimos afios por lo que, en muchos casos, se descuida la
formacion una vez acaba el periodo inicial y se comienza
a trabajar de manera continua.

Sin embargo, el avance tecnologico que estamos
experimentando durante esta tercera década del
Siglo XXI estd cambiando el paradigma del sector,
con soluciones cada vez mas avanzadas que estan
provocando que los profesionales tengan que actualizar
sus conocimientos y técnicas en aras de alcanzar la
vanguardia tecnoldgica del sector.

ESTOS OPERARIOS
ESTAN FORMADOS
PROFESIONALMENTE PARA
REALIZAR UNA AMPLIA
VARIEDAD DE FUNCIONES




La digitalizacién ha llegado a un mundo hasta ahora
analogico. Las soluciones digitales de fontaneria y
climatizacion han facilitado y hecho mas comoda la
vida de sus usuarios, pero a su vez plantean una serie
de nuevos retos para el profesional que ha de conocer el
funcionamiento de estos dispositivos.

Segun las estimaciones mas recientes, para el aiio 2050
habra mas de 50.000 millones de dispositivos conectados
(ioT) en el mundo; y la mayor parte de ellos estaran
instalados en nuestros hogares, oficinas y fabricas,
requiriendo de un mantenimiento que siempre recaera
en profesionales primordialmente de los sectores de la
fontaneria y climatizacion, e instaladores eléctricos.

En otro estudio, los fabricantes de este tipo de soluciones
destacaban entre sus principales preocupaciones a medio
y largo plazo la ausencia de personal cualificado para
realizar estas funciones de supervision y mantenimiento;
haciendo especial hincapi¢ en la importancia que la
formacion tanto de los futuros como de los actuales
profesionales.

Mantenerse al dia de las ultimas novedades tecnologicas
y estar en continuo proceso de formacion debe ser
la principal prioridad para cualquier trabajador de
cualquier sector, pero en especial de uno que en apenas

unos aflos vera como sus potenciales clientes necesitaran

PARA EL ANO 2050 HABRA
MAS DE 50.000 MILLONES
DE DISPOSITIVOS
CONECTADOS (1OT) EN
EL MUNDO; Y LA MAYOR
PARTE DE ELLOS ESTARAN
INSTALADOS EN NUESTROS
HOGARES, OFICINAS Y
FABRICAS

de ¢l una serie de servicios completamente distintos a
los que han requerido durante las ultimas décadas.

Ser capaz de proporcionarlos o no marcara la diferencia
entre aspirar a conseguir cierto numero de proyectos o
hacerlo solo a un pequefio porcentaje.

Por ultimo, estar actualizado no significa solo estar
al corriente de las ultimas novedades en materia de
productos y soluciones, sino a las tendencias actuales
del mercado y la sociedad.

En este aspecto, todo profesional del siglo XXI ha de
tener presencia en internet, relacionarse con su publico
potencial y estar siempre al dia tanto de los programas
publicos como de la conciencia social.

MO A S r
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SOLUCIONES DE ALMACENAJE
PARA EL PROFESIONAL

Vayas donde vayas, elige tener las herramientas bien organizadas. Sistema de almacenaje TSTAK versatil,
portatil, personalizable, apilable y resistente, que se adapta a las necesidades de los profesionales.

DISENADA PARA SOPORTAR LOS ENTORNOS MAS DUROS.

DESCUBRE LA GAMA

www.DEWALT .com SOLIDEZ GARANTIZADA.
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LA INSTALACION ELECTRICA ENCHUFABLE

1 click y todo conectado

CONEXIONES RAPIDAS, FACILES Y SEGURAS

INSTALACIONES INSTALACIONES SISTEMAS DE CAJAS DE DISTRIBUCION
INTERIORES EXTERIORES CABLE PLANO PERSONALIZADAS

VENTAJAS DE LA INSTALACION ELECTRICA ENCHUFABLE

FACILIDAD RAPIDEZ SEGURIDAD FLEXIBILIDAD SOSTENIBILIDAD

de conexién Ahorro hasta 70% Codificacion deinstalacion, ante 100% reutilizable

1 clicy listo. del tiempo de mecanica, sin futuras ampliaciones 0% Desperdicio de
instalacion errores de conexién  y modificaciones materiales

Wieland Electric S.L.

Tel+34 932 523 820
building.es@wieland-electric.com www.wieland-electric.es
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La recuperacion de las
exportaciones coloca a la industria
como motor de la recuperacion en

2021

- Las exportaciones dirigidas a China han aumentado
un 20,1%, lo que demuestra que pese a las dificultades,
el sector exterior ha sabido redireccionarse en un
momento determinado hacia los mercados con mejor
comportamiento.

El incremento de las importaciones de bienes
de equipo por primera vez en noviembre (4,2%) y
diciembre (8,4%) desde el estallido de la pandemia
avanzan un aumento de la confianza de cara a una
mayor actividad de la industria en los proximos meses.

- “Larapida reaccion de la industria hace prever que sera
motor de recuperacion en 2021, cuando sectores como
el turismo y los servicios pueden verse aun afectados”,
explica el director general de amec, Joan Tristany.

El Ministerio de Economia y Competitividad ha
publicado hoy el informe de comercio exterior, enero-
diciembre 2020, que indica que las exportaciones
espafiolas disminuyeron un 10,0% respecto al afio
anterior, situandose los 261.175,5 millones de euros. Se
trata de una caida de mayor intensidad que el de la zona
euro (-9,1%). No obstante, pese a que debido a los efectos
de la pandemia el comercio exterior se ha situado a
niveles inferiores a los de 2017, se observa una tendencia
positiva y de rapida recuperacion a lo largo del afio.

El descenso de las exportaciones no es homogéneo entre
los principales sectores. El sector de Alimentacion,
bebidas y tabaco, que representa casi el 20% de las
exportaciones y se ha considerado esencial durante la
pandemia, ha experimentado un crecimiento del 5,5%,
por lo que su papel ha sido primordial para mantener
el comercio exterior. Al otro lado, encontramos caidas
muy destacadas, como en Productos energéticos (-34,5),
Automévil (-12,9) y Bienes de equipo (-12,6), estos dos
ultimos importantes también por su gran contribucion al
total de las exportaciones.

Atn asi, tras la paralizacion de la actividad en marzo

de 2020, las exportaciones se han ido recuperando a
partir del segundo semestre de forma agil. Partiendo de

WWW.GRUPOELECTROSTOCKS.COM

la mayor caida interanual, del 39,3%, correspondiente

al mes de abril, el afo ha concluido con un aumento en
el mes de diciembre del 0,9% respecto al mismo mes
del afio anterior. “Prevemos que pronto se alcancen los
niveles de 2019. La rapida reaccion de la industria hace
prever que ésta sera motor de recuperacion en 2021,
cuando sectores como el turismo y los servicios pueden
verse aun afectados”, explica el director general de
amec, Joan Tristany.

El incremento de las importaciones de bienes de equipo
por primera vez en noviembre (4,2%) y diciembre (8,4%)
desde el estallido de la pandemia avanza también un
aumento de la confianza de cara a una mayor actividad
de la industria en los proximos meses.



LA RAPIDA REACCION DE LA
INDUSTRIA HACE PREVER
QUE ESTA SERA MOTOR DE

RECUPERACION EN 2021

Gran aumento de las exportaciones a China

Las exportaciones espafiolas dirigidas a China,
tras un choque inicial a principios de 2020, se
recuperaron rapidamente, y han finalizado el afio
con un espectacular incremento del 20,1%. Este
agil retorno a la actividad contrasta con un mercado
europeo que ha sufrido de forma prolongada los
efectos de la pandemia. Por ello, han disminuido las
ventas dirigidas a los principales socios comerciales,
como son Francia (-3,9%), Alemania (-4,8%), Italia
(-11,8%) y Portugal (-9,7%). También destaca el
marcado descenso de las exportaciones a América
Latina (-23,8%).

“Este hecho demuestra la madurez de nuestro
sector exterior, que pese a las dificultades ha
sabido redirigirse en un momento determinado
hacia el mercado con mejor comportamiento”,
destaca Tristany. No obstante, “teniendo en cuenta
los problemas de movilidad y la tendencia hacia la
regionalizacién, es probable que las exportaciones
dirigidas a la Unién Europea vuelvan a ganar peso”,
explica el director general de amec.

Si observamos el comportamiento de las principales
economias, durante el afio de eclosion de la pandemia
de la Covid-19 solo China logré6 aumentar sus
exportaciones respecto al afio anterior (3,6%). El resto
de paises registra un descenso del comercio al exterior,
en ocasiones mas acentuado que Espafia, como es el caso
de Francia (-16,3%), Reino Unido (-14,6%) y Estados
Unidos (-12,9%).

“Una vez mas, como en anteriores crisis, la industria
y el sector exterior desempefian un papel esencial en
la recuperacion. Nos debemos acordar de la industria
e invertir como pais en ella tanto en los buenos como
en los malos momentos, para asegurar que contamos
con una economia sélida y diversificada, garante de
bienestar”, afiade Tristany.

amec impulsa los nuevos factores clave de
competitividad en las empresas

LA COMUNIDAD DE LAS
EMPRESAS INDUSTRIALES
INTERNACIONALIZADAS
AMEC IMPULSA LOS
NUEVOS FACTORES CLAVE
DE COMPETITIVIDAD
EN LAS EMPRESAS EN
ESPANA: ANTICIPACION,
ADAPTABILIDAD,
COLABORACION,
GLOCALIZACION Y
SOSTENIBILIDAD. LAS
EMPRESAS QUE FORMAN
PARTE DE AMEC GENERAN
UN VOLUMEN DE
EXPORTACION SUPERIOR
A LOS 6.200 MILLONES DE
EUROS, EXPORTAN POR
TERMINO MEDIO EL 55,5%
DE SU FACTURACION E
INVIERTEN EL 4,7% EN
INNOVACION.
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Mas alla de la

sostenibilidad:
transformacion de
la infraestructura
de carga

ABB analiza la oportunidad de convertir
la infraestructura de carga de vehiculos
eléctricos en una propuesta que puede
generar ingresos.

éPor qué los operadores de flotas comerciales
deciden cambiar a soluciones eléctricas?

De acuerdo con un estudio de GreenBiz y UPS, los
dos motivos principales son la sostenibilidad y el coste
total de propiedad. Ambos son motivadores poderosos,
pero lo que mucha gente no comprende es que la
electrificacion también puede ofrecer oportunidades
para generar nuevas fuentes de ingresos.

ABB se asociéo con miinchner taxi zentrum (mtz) en
Alemania para explorar las oportunidades relacionadas
con el ahorro de energia y los nuevos modelos comerciales
que las pequeiias y medianas empresas pueden poner en
practica en el mercado actualmente. En dos publicaciones
anteriores del blog sobre los resultados obtenidos, se
comentan los factores que se deben tenerse en cuenta
durante la transicion a una solucion eléctrica, y las
tecnologias que ayudan a gestionar el uso de la energia.
En esta tercera y ultima entrega, se analizo la oportunidad
de convertir su infraestructura de carga en una propuesta
que puede generar ingresos. El analisis se centrd en el
rendimiento de los 10 taxis Jaguar iPace y cinco estaciones
de carga rapida CC ABB Terra 53 de 50 kW de mtz.

Las empresas que deciden cambiar a soluciones
eléctricas esperan amortizar finalmente la inversion
realizada en vehiculos eléctricos y estaciones de carga.
Este resultado puede acelerarse mediante el analisis de
la capacidad ociosa de la infraestructura. Por ejemplo,
mtz dispone de 10 taxis eléctricos que utilizan cinco
cargadores con dos periodos de demanda maxima de
carga antes de las horas punta de la mafiana y la noche.
Puesto que el pico maximo de demanda representa un
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Las empresas pueden capitalizar esta capacidad sobrante
vendiéndola como un servicio a quienes la necesiten; ya
sean consumidores que busquen un lugar conveniente
para cargar su vehiculo, u otras empresas en plena
transicion a una flota de vehiculos eléctricos.

(Tendra sentido econoémico para la empresa de taxis
establecer los procesos y tecnologias necesarios para
comercializar y prestar este servicio ademas de su
actividad principal?

Afortunadamente, en la mayoria de zonas urbanas,
la falta de infraestructura de carga, combinada con
un nimero creciente de vehiculos eléctricos, ofrece
una oportunidad de mercado propicia. Unicamente se
requiere una modesta inversion para cubrir los requisitos
adicionales del sistema como, por ejemplo:

Acceso a bases de datos de puntos de carga digitales a
disposicion del publico y sistemas de reserva basados en
aplicaciones digitales.

MINIMAS ACTUALIZACIONES
DEL SISTEMA, PRINCIPALMENTE
LA INCORPORACION DE UN
CONTADOR DIGITAL QUE PERMITA
MEDIR EL USO DEL CLIENTE
Y MONITORIZAR EL PERFIL
ENERGETICO MAS VARIABLE DE
LA EMPRESA QUE PRESTA EL
SERVICIO DE CARGA.

En general, siempre y cuando se explote la red de
cargadores por debajo del pico maximo de demanda y se
preste atencion a las estructuras tarifarias, este servicio
puede proporcionar nuevos ingresos sostenibles. La
explotacion de cinco cargadores podria ofrecer servicios
para hasta el 80% de la capacidad, o cuatro vehiculos
por hora, sin riesgo de superar el pico maximo de
demanda. Si se asume una demanda del mercado del
50% de la capacidad disponible a lo largo del periodo
de 20 horas, se podrian obtener ingresos equivalentes a
dos vehiculos por hora durante 20 horas, o 40 vehiculos
en todo el periodo.

Si se fijara un precio idéneo para la demanda local,
la prestacion de estos servicios permitiria que mtz
capitalice el valor de su conexion a la red y pueda
aprovecharla como una nueva fuente de ingresos que
complemente su negocio principal.

En la revolucion de la electrificacion, no existe un
unico planteamiento universal. No obstante, para
un gran numero de pequefias y medianas empresas,
el aprovechamiento de la capacidad ociosa de la
infraestructura existente puede representar una fuente
de nuevo valor a largo plazo.

Puede consultar el estudio completo sobre ABB-mtz para
identificar como su pequeiia y mediana empresa puede
aprovechar al maximo su infraestructura de carga.
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aplicacion
Calcula la mejor seccion

de cable para cada tipo
de instalacion.

EFICIENTE
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instalaciones eléctricas
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Catalogo de cables actualizados y segtin CPR.

Todos los sistemas de instalacidn posibles al detalle.

Reglas eliminatorias que te ayudan a elegir el cable
adecuado segun el REBT.

Calculos con resultado de varios conductores por fase.

Aplicacion de todos los coeficientes de correccion posibles
(agrupamiento, temperatura, resistividad térmica, tipos de
receptor...).

Permite la introduccidn individual de tensiones para
calculos de Corriente Continua (especial parainstalaciones
Fotovoltaicas).

Guarda tus calculos para consultar cuando lo necesites.
Descarga un PDF con los resultados de cada calculo.
Facil de usar en cualquier lugar, incluso a pie de obra.
Aplicacion intuitiva, con desplegables y autorelleno.
Para Smartphone, Tablet y PC.

Incluye cables de Baja y Media Tensidn.

NUEVO TELEFONO DE ATENCION
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BREEAM, el futuro de las
edificaciones sostenibles

La sociedad no para de evolucionar y avanzar a ritmos
insostenibles. Cada dia se producen miles de productos
que se consumen a grandes velocidades, lo que implica
un gran gasto de energia y termina generando grandes
niveles de contaminacion. Las empresas estamos, no en
el deber, sino en la obligacion de disefiar productos que
sean respetuosos con el medio ambiente. Y tenemos las
herramientas para hacerlo.

En Niessen innovamos para ser tecnologicamente
respetuosos con el medio ambiente. Una gran parte de
nuestra labor técnica se dirige a la optimizacion de los
recursos y procesos para que generen el minimo impacto
en el entorno, contribuyendo a la sostenibilidad. Un
ejemplo claro de ello es nuestra serie de mecanismos
Zenit, la primera del mercado en conseguir el certificado
de Ecodisefio.

Pasar de pequefios detalles sostenibles como un
interruptor Niessen a ambitos mas globales, nos obliga a
hablar del mundo de la arquitectura responsable, donde
el certificado energético es una de las herramientas mas
extendidas para construir de manera sostenible.

Obligatorio en Espafia desde 2013, informa sobre el
consumo energético y sobre las emisiones de CO2 de
un inmueble. Pese a ser un gran paso adelante, cabe

UNA GRAN PARTE DE NUESTRA
LABOR TECNICA SE DIRIGE
A LA OPTIMIZACION DE LOS

RECURSOS Y PROCESOS PARA
QUE GENEREN EL MINIMO
IMPACTO EN EL ENTORNO,

CONTRIBUYENDO A LA
SOSTENIBILIDAD.

preguntarse si deberia extenderse mas alla, controlando,
adicionalmente, el consumo de agua, las conexiones de
transporte o la generacion de residuos y ruido, entre otros.

¢Qué es BREEAM?

BREEAM son las siglas de Building Research
Establishment Environmental Assesstment Methodology.
Se trata de una metodologia de evaluacion y certificacion
de la sostenibilidad de la edificacion. Sus origenes se
remontan a 1990 y cuenta con mas de 200.000 edificios
certificados en todo el mundo, mas de 1.000.000 de
registros, asi como una red de asesores de mas de 500.000
licenciados.

BREEAM comenz6 en BRE, una organizacion
establecida en UK. Existen varios tipos de evaluacion:
BREEAM UK, BREEAM Internacional y, desde finales
de 2010, BREEAM ESPANA.

¢En qué consiste el método?

Consta de dos apartados: por un lado, un método
de certificacion de caracter voluntario por parte de
una organizacioén privada y, por otro, un sistema de
evaluacion de la sostenibilidad que tiene en cuenta
varios criterios integrados en las siguientes categorias:

- Gestion - Materiales

- Salud y bienestar - Residuos

- Energia - Uso del suelo y ecologia
- Transporte - Contaminacion
- Agua - Innovacion

Cada una de estas diez categorias incluye una serie de
créditos valorados. Segin se cumplen estos créditos,
se obtiene una puntuaciéon que se suma a la nota final.
La puntuacion final se alcanza con la evaluacién por
Categoria y la Ponderacion Medioambiental.

Al resultado anterior pueden sumarse mas puntos por
la “Puntuacion ejemplar”, como podria ser el caso del
criterio de Innovacion. Finalmente, y tras la verificacion



BREEAM ES UN METODO TRANSVERSAL,
QUE PARTE DE LA FASE DE DISENO Y
TIENE EN CUENTA TODO EL PROCESO
HASTA EL USO Y EL MANTENIMIENTO

POSTERIOR A LA PROPIA
CONSTRUCCION.

“BREEAM es util para todo tipo de
edificaciones: vivienda, industria, comercial,

de los requisitos minimos, se obtiene la Clasificacion
con los siguientes niveles: aprobado, bueno, muy bueno,

excelente o excepcional.
El Certificado se obtiene tras el registro del proyecto.

BREEAM es un método transversal, que parte de la fase
de disefio y tiene en cuenta todo el proceso hasta el uso
y el mantenimiento posterior a la propia construccion.

Es el mismo caso que el Certificado de Ecodisefio
obtenido por Niessen en 2008, que considera todos los
impactos medioambientales desde la ingenieria de pro-
ducto hasta el fin de su vida 1til, incluyendo el reciclaje.

BREEAM ESPANA ofrece diferentes esquemas o
métodos adaptados segtn el uso y la tipologia del
edificio o territorio a certificar:

oficinas...”

Esta metodologia permite la adaptabilidad a los
diferentes tipos de edificaciones: vivienda, industria,
comercial, oficinas..., particularizando los criterios
de evaluacion y obteniendo una certificacion optima y
realista.
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Descarbonizar los territorios no
peninsulares en 2040, ées posible?

Las Islas Canarias, Ceuta, Melilla y las Islas
Baleares estan en una situacion ideal para
ser las regiones que lideren la transicion
ecoldégica y en 2040 puedan descarbonizar
susistemaenergéticocompletamente;segtin
se ha extraido del estudio «Los Territorios
No Peninsulares 100% descarbonizados
en 2040: la vanguardia de la transicion
energética en Espafia» por Monitor Deloitte,
en colaboracién con Endesa.

Este estudio se caracteriza por analizar los territorios no
peninsulares y como descarbonizarlos. «Descarbonizar
los territorios no peninsulares en 2040, una década antes
que en la peninsula, es viable, econdmicamente rentable
y permitiria adquirir una experiencia que podria ser
aprovechada en el despliegue de nuevas tecnologias
en el resto de Espafia. La transicion energética en
estos territorios debe ser una prioridad para todas las
Administraciones y agentes involucrados.» Comentaba
Alberto Amores, socio responsable de la practica de
Energia y Recursos Naturales de Monitor Deloitte.

éComo pretenden alcanzar el objetivo
desde Monitor Deloitte?

Desde Monitor Deloitte presentan un conjunto de actuaciones
en tres ambitos para completar los objetivos: el transporte,
los hogares, los servicios y la generacion eléctrica.

El transporte. Este sector es el responsable del 40-50%
de todas las emisiones de gases de efecto invernadero en
los territorios no peninsulares. En el caso del particular
de pasajeros por carretera alcanza hasta el 80-85% del
consumo de energia final, por 1 que en este aspecto la
descarbonizacion es mas importante que en la peninsula.
Las medidas propuestas desde el estudio son las siguientes:

La electrificacion de la flota antes de 2040.
La renovacion acelerada del parque de vehiculos.

El cambio modal a transporte publico y medios no
motorizados.
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Los hogares. El sector residencial actualmente tan solo

genera entre el 1y el 3% de las emisiones GEI directas,
debido que el clima de estos territorios disminuye los
consumos mas habituales de una vivienda como la
calefaccion o el agua caliente. El punto a mejorar es el
autoconusmo, ya que obtendran mayores beneficios que
en la peninsula.

Los servicios. Actualmente este sector es responsable
entre el 2 y el 4% de las emisiones GEI directas en los
territorios no peninsulares. La mejor solucion para ello es
la sustitucion de equipos térmicos de gas natural/producto
petrolifero y de equipos eléctricos menos eficientes por
bomba de calor deberia ser la principal solucion.



Descarbonizar las Islas Canarias, écOmo?

E139% de las emisiones de las Islas canarias proviene de
la generacion eléctrica. Para obtener un sistema eléctrico
completamente descarbonizado en 2040 son necesarios
10-11 GW de generacion renovable, 20-25 GWh de
capacidad de almacenamiento y respaldo estacional
para mover excedentes de produccién a momentos del
aflo en los que hagan falta.

Para conseguir alcanzar el mix es necesario combinar la
generacion renovable con almacenamiento, de forma que se
recoge el exceso de energia renovable para posteriormente
ser utilizada en periodos de menor produccion.

EL TRANSPORTE ES
EL RESPONSABLE DEL
40-50% DE TODAS LAS
EMISIONES DE CASES DE
EFECTO INVERNADERO
EN LOS TERRITORIOS NO

PENINSULARES.

Laenergia solar debe ser la principal base en la generacion
solar, habiendo un 25% de edlica'y 75% de solar.

DESCARBONIZAR LOS
TERRITORIOS NO
PENINSULARES EN 2040,
UNA DECADA ANTES QUE
EN LA PENINSULA, ES
VIABLE, ECONOMICAMENTE
RENTABLE
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Descubre el
ultimo gran
avance para
la energia
renovable

Las mejoras en el uso y rendimiento de las
energias con origen renovable son cada vez
mas habituales y no es de extrafiar que las
empresas busquen innovar en ese aspecto.
Ese es el caso de la compaiiia alemana SINN
Power, que han estado trabajando en una
innovadora plataforma maritima modular
que genera energia renovable a partir de
olas, viento y energia fotovoltaica, a la vez.

La empresa alemana lleva ya muchos meses en la
investigacion de este avance tecnologico, y ahora que
ha conseguido desarrollar una estructura maritima
extremadamente robusta, modular y asequible para
tener a las tres renovables produciendo energia al mismo
tiempo, buscan fabricantes de paneles solares pongan a
prueba sus modulos fotovoltaicos en una plataforma
flotante en Iraklio, en Grecia.

Las caracteristicas de la plataforma de SINN
Power

Su naturaleza modular es su principal diferencia sobre el
resto. Aparte, en la plataforma encontramos unas boyas
con las que generar energia a medida que las olas las
empujan hacia arriba y abajo.

Con una plataforma puedes almacenar hasta una
matriz solar de 20 kW y hasta cuatro aerogeneradores

de 6 kW, mientras que la energia generada mediante

el agua puede extraerse hasta de cuatro convertidores
integrados de energia de las olas, de forma que puedes
llegar a aprovechar olas de 6 metros.

Como caracteristica distintiva también tiene una red de
sensores eléctricos que monitorea las irregularidades,
las condiciones ambientales y algunos fallos que podrian
provocar errores.

La visibilidad de la marca por la energia
renovable

En cuanto a la prueba que le realizaran el préoximo otofio, el
objetivo se basa en internacionalizar la plataforma hibrida
oceanica de SINN Power como una solucioén energética
completa fuera de la red para asi proporcionar a las
personas que residen cerca de las costas energia renovable.

«SINN Power es el primero en ofrecer una solucion de
energia personalizable que utiliza olas, viento y energia
fotovoltaica de acuerdo con las condiciones climaticas
de cualquier ubicacién y a precios competitivos
en comparacion con otras tecnologias probadas.»
Finiquitaba el CEO de la compaiiia, Philipp Sinn.

HA CONSEGCUIDO DESARROLLAR
UNA ESTRUCTURA MARITIMA
EXTREMADAMENTE ROBUSTA,

MODULAR Y ASEQUIBLE PARA TENER A
LAS TRES RENOVABLES PRODUCIENDO

ENERGIA AL MISMO TIEMPO,
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Descarbonizar los territorios no
peninsulares en 2040, ées posible?

En el momento en el que una persona o empresa se pone
a pensar donde realizar una instalacion fotovoltaica,
no tan solo piensa en qué lugar da mas el sol. Sino que
se deben tener en cuenta mas factores. Obviamente,
el mencionado es importante y debe ser el principio
basico, pero debemos tener en cuenta también el espacio
que se puede obtener y el precio de éste. Es decir,
nadie, por mucho sol que de durante todo el dia, va a
empezar la construccion de una granja solar en medio
de Manhattan. No solo por lo disparatada que seria la
idea a nivel de espacio -y de estética-, sino también por
el elevado precio que tendria ocupar un espacio alli.

Ahora, bien es cierto que a dia de hoy, los espacios mas
«comunesy para construir una instalacion fotovoltaica se
estan reduciendo. Y es por ello, donde se debe empezar a
innovar y pensar nuevas opciones de cara al futuro. Y es
aqui donde encontramos una nueva posibilidad que los
expertos en el tema encuentran como una gran opcion
de cara al futuro. La Antartida.

El uinico continente no poblado del mundo tiene varias
caracteristicas que favorecen la instalacion fotovoltaica,
como son:

- Abundancia de espacio abierto.

- Un promedio anual de seis meses recibiendo luz
diurna constante.

- Kilémetros de tierra sin ser propiedad privada.

LOS ESPACIOS
MAS «COMUNES»
PARA CONSTRUIR
UNA INSTALACION
FOTOVOLTAICA SE

ESTAN REDUCIENDO.




éQué impide realizar una instalacion

fotovoltaica en la Antartida?

Aunque sin duda alguna seria una auténtica mejora en
cuanto al uso de la tecnologia, realizar una granja solar
en el continente tiene muchos obstaculos y dificilmente
se van a solucionar en los proximos afios. El principal
problema es la limitacion en lo referente a la tecnologia
que tenemos hoy en dia, aunque también se pueden
encontrar dilemas a causa de politica y las rivalidades
internacionales.

Aunque dentro de todo esto, encontramos el punto mas
importante y en el que nos vamos a centrar aqui. Y es
que estamos hablando del continente mas austral y donde
historicamente, cada accion humana en este ha requerido
audacia y mucha preparacion para innovar. Por lo que,
al ser territorio desconocido para el ser humano, surge la
pregunta: jes posible la absorcion masiva de energia solar
en la Antartida o no estamos preparados?

La situacion politica en la Antartida
Para realizar cualquier accion en el sexto continente,

debemos poner la mira en el pasado. Concretamente
en 1959, afio donde los 12 paises que buscaran sacar

rendimiento de este, firmaron el llamado Tratado

Antartico con el que se buscaba acabar con todo posible
conflicto en el futuro y donde dejaban la utilidad de la
Antartida en fines cientificos.

Ahora, el dilema en este punto es que las previsiones
son que se produzca un cambio sismico en la situacion
geopolitica de la Antartida. Y mientras esto sucede, la
demanda mundial de energia solar tan solo va a seguir
aumentando. Es por ello, que los expertos consideran de
vital importancia el uso del continente.

El uso de la energia solar en el continente

Como hemos mencionado anteriormente, no hay nadie
que viva de forma permanente en el continente helado.
Aunque, dependiendo de la época del afio, podemos
encontrar entre 1.000 y 5.000 personas en todo el
continente. Personas que se encuentran aumentando el
uso de la energia solar.

Por poner un ejemplo, la Estacion de Investigacion
Antartica Princesa Elisabeth de Bélgica lleva desde el
2009 trabajando con tan solo energia renovable. Para
ello, cuentan con 408 paneles suministrados para una
potencia de 52,72 kWp. Por lo que, segtin los calculos
estimados, la produccion anua seria de 45,7 MWh/afio.

En otro lado encontramos la estacion de investigacion
australiana de Casey. En este caso hay mas de 100
paneles funcionando desde el afio pasado. Por lo que
esta instalacion fotovoltaica, es de las mas grandes del
continente.

Sobre dicha instalacién se ha mostrado orgullosa Nisha
Harris, Gerente de Medios y portavoz de la Division
Antartica Australiana del Departamento de Agricultura,
Agua y Medio Ambiente de Australia. Quien ha
declarado que: «Estamos realmente encantados con la
puesta en marcha de la granja solar Casey. Ha estado en
uso poco mas de doce meses y los paneles han sido de
gran ayuda para reducir el nimero de generadores que
usamos cuando brilla el sol.»

En unas declaraciones recogidas por Solar Magazine,
la misma Harris también coment6 los planes de cara al
futuro. «Estamos considerando activamente la adopcion
de sistemas de almacenamientos en bateria. Ahora
estamos avanzando para evaluar como de viables
serian los conjuntos fotovoltaicos a gran escala
instalados en la Antartida solo en verano. Los desafios
para estos sitios son la gran superficie que requieren los
conjuntos solares y la gran variacion en la trayectoria
del sol en estas latitudes. Pero por supuesto, seguimos
trabajando para lograr cumplir esa posibilidad.»

WWW.GRUPOELECTROSTOCKS.COM

CN#47



GN#48

éQué posibilidades tienen las instalaciones?

A nivel mundial hemos visto como las capacidades de
realizar conexiones a través de cables submarinos han
aumentado de formas infinitas. En la Antartida, la
dificultad es mayor y el proceso no esta aumentando
equitativamente. Este problema viene causado por
factores como:

- Las temperaturas de -50°C que deberan soportar los
cables.

- El constante desplazamiento que se ve sometido el
continente.

- Los grandes costos y dificultad de logistica que
implican ambos puntos anteriores.

Dentro de la biisqueda de soluciones, puede que la clave
para estas la tenga SunCable, empresa de Singapur.
Ahora mismo cuenta con un plan con el que tienen la
intencion de poner en funcionamiento el Arroyo Tennant
en el territorio del Norte, Australia. Proyecto con el que
exportarian energia solar a Singapur con un cable
de 3.800 km.

En el caso de que el proyecto de SunCable acabe siendo
un éxito, se mirara a realizar otros nuevos en diferentes
naciones y con mayores distancias. En lo referente
a distancias en el continente de hielo, su «vecino»
mas cercano es el continente sudamericano, que esta
alrededor de los 1.000 km. Aunque si miramos desde la
distancia entre Hobart, Tasmania y la estacion de Casey,
esa cifra aumenta a los 3.443km.

A toda esta suma de problematicas en el cableado,
debemos considerar también que el cable necesitaria una
copia de seguridad y si sufriese algun dafio, repararlo
significaria una cantidad de tiempo abultada.

éExiste un plan ideal para construir una
instalacién fotovoltaica?

Bien es cierto que disefiar la instalacion fotovoltaica
perfecta en la Antartida es complicado, pero
considerando en el punto de avance en el mundo de la
robdtica y la Inteligencia Artificial, debemos considerar
seriamente la opcion.

Un ejemplo de ello son los avances que ha realizado la
empresa alemana PV Kraftwerker y Gehrlicher, que han
conseguido grandes avances en el uso de robots en para
la instalacion fotovoltaica. Y esto tiene mucho valor,
ya que en la Antartida, seria imposible realizar una
instalacion fotovoltaica con solo humanos trabajando.
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SERA EN EL 2048 CUANDO
LAS SUSPENSIONES DE
LAS REIVINDICACIONES
TERRITORIALES EN EL
CONTINENTE SE HAYAN
REDUCIDO Y ENTONCES

LA MILITARIZACION SERA

MODIFICABLE.

En este caso, los principales factores positivos que se
implicarian serian:

- Reduccion de costos.
- Acelerar el tiempo de produccion.

- Aumentar la visibilidad del proyecto que esta
llevando una nacion.

Sobre este ultimo punto, tal y como hemos dicho al
inicio de este articulo, hay que tener en cuenta el Tratado
Antartico no hay ningtn derecho en reclamar un trozo
de tierra como propia. Por lo que todo proyecto, debe ir
acompailado de una solucion politica.

2048, aio clave

Sera en el 2048 cuando las suspensiones de las
reivindicaciones territoriales en el continente se hayan
reducido y entonces la militarizacion sera modificable.
Igualmente, habra que ver como evoluciona el sector
tras superar la crisis del COVID-19, ya que ningun pais
realizaria una carrera por ello ahora.

E incluso ese no es el nico problema. Porque al igual que
la Antartida tiene un enorme potencial para almacenar
recursos, también tiene un enorme costo el hecho de
adquirirlos, mas el ya comentado de transportarlos.

Al igual que hay que tener en cuenta que el paso hacia
el mundo mas verde que se espera en este siglo, también
van a haber muchas disputas turbulentas por detras para
ello. Ahora, en favor de la Antartida, al pensar que estas
disputas estaran centradas mas en los combustibles
fosiles, es de esperar que estos problemas se resuelvan
mas al norte que en el polo sur. El tinico problema es que
de cara al futuro, el Artico también supone un aliciente
interesante a nivel cientifico.
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Descubre
NnUevos

horizontes

Sky Niessen

Duna, Taupé y Comodoro. Tres nuevos acabados para Sky Niessen que,
diseflados segun los principios del ecodisefio, toman su inspiracion de los
colores de la naturaleza. De las cdlidas y suaves arenas de los rincones mas
paradisiacos nace Duna, el complemento ideal para espacios claros, clasicos
y didfanos. Con los marrones, ocres y castafios de la tierra, creamos Taupé,
dando también lugar a la creacion de un atrevido Comodoro que une el verde de
los bosques vy el turquesa del agua. Una nueva inspiracion para tu hogar que te
ayudara a mirar el futuro con un estilo mas personal. Para que todos tus nuevos
proyectos brillen con luz propia y aiin mas natural. skyniessen.es

NIESSEN

Design for living spaces
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Grupo Presto
Ibérica, griferia
electronicay
antibacteria a
medida para
evitar contagios

Pioneros en ofrecer todo tipo de griferia
electrénica, Grupo Presto Ibérica destina
todos sus esfuerzos a elevar la calidad de
sus dispositivos dotandolos con tecnologia
antibacteriana para optimizar la seguridad
ante la pandemia.

Toda una vida dedicados a la proteccién de
las personas y del medio ambiente

El término contacless se ha convertido en la base de
nuestro dia a dia, pero esto no es nuevo para algunos
pioneros de la higiene que llevan concienciados en la
proteccion de las personas desde sus inicios. Tras mas de
treinta afios en el mercado como lideres en tecnologias
de ahorro de agua y fabricando tecnologias electronicas
con patentes propias, el fabricante espafiol Presto Ibérica
esta dando respuesta a las urgentes necesidades actuales
con sus nuevas soluciones domoticas y electronicas,
convirtiendo todo tipo de instalaciones en espacios
seguros anticontagios y sostenibles.

Unica griferia con tecnologia antibacteria

Las propiedades antibacterianas de su tltima tecnologia
Presto-HealthCover® Antibacterias aseguran y evitan
la proliferacion de bacterias en las superficies mediante
el uso de iones de plata, incrementando la seguridad y
salubridad de griferia y barras de apoyo sin perder la
estética y el confort.

Esta tecnologia pionera en el mercado, se ha convertido
en lo ultimo para eliminar las bacterias en las
instalaciones, dando la solucién optima a los bafios
de espacios colectivos, uno de los mayores focos de
contagios actualmente por el gran transito de personas.
En estas, y en otro tipo de instalaciones clave para frenar
las cadenas de contagios- centros sanitarios, educativos,
centro de transportes de viajeros, etc.-, la tecnologia
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Presto-HealthCover® Antibacterias es esencial para
asegurar la higiene y un uso seguro. Ademas, la griferia
electronica con tecnologia de accionamiento mediante
sensor, como la gama de dispositivos Presto SENSIA,
permite no tocar el grifo para su uso, lo que evita el
contacto y la transmisiéon de enfermedades; doble
proteccion.

Todo tipo de griferia electrénica, fabricada
a medida

La tecnologia se ha convertido en aliada de primera
necesidad para combatir esta pandemia, y Presto
Ibérica es muy consciente de ello. "Desde nuestros
inicios siempre hemos ido por delante en desarrollo de
dispositivos electronicos y en paralelo a la legislacion
en materia de sostenibilidad e higiene, pero ahora mas
que nunca se convierte una obligacion necesaria el
instaurar en las instalaciones griferia con tecnologias
que minimicen los contagios" indica Gustavo Diez,
director comercial y proyectos de Grupo Presto Ibérica.

CON TECNOLOGIA PROPIA DE

VANGUARDIA, PRESTO IBERICA

DISENA Y FABRICA TODO TIPO

DE SISTEMAS ELECTRONICOS

Y DOMOTICOS PARA LAVABOS,
URINARIOS, FLUXORES Y DUCHAS.

A esta gran aportacion se le suma la ventaja de ofrecer al
cliente un servicio de fabricacion a medida que permite
personalizar los dispositivos con los atributos técnicos
que requiera la instalacién, como caudales, ahorro de
agua y parametros de control. A su vez, Grupo Presto
Ibérica permite en sus marcas Presto y Griferias Galindo
customizar también desde el punto de vista estético,
pudiendo crear grifos unicos personalizados para cada
proyecto con colores y originales acabados, grabados o
combinaciones de partes del grifo al gusto.




Ultimas
tendeAncias en
el sector de la
fontaneria

La fontaneria es uno de los pilares sobre los que sustenta
la calidad de vida en la sociedad del bienestar. Su labor es
imprescindible para que los hogares y demas inmuebles
puedan proporcionar adecuadamente el acceso a un
elemento esencial: el agua sanitaria.

El agua es quizas el bien mas preciado y que mas
necesita el ser humano. Tras un Siglo XX en el que
su consumo se duplicaba cada dos décacdas, a causa
tanto del avance industrial como por el aumento de la
poblacion mundial, hemos alcanzado un punto en el que
tanto los gobiernos como la sociedad empiezan a reparar
en las consecuencias del derroche de un bien vital para
nuestra supervivencia como especie.

En la actualidad, este hecho junto al avance de las
soluciones conectadas durante la Cuarta Revolucion
Industrial, hace que el sector de la fontaneria y la
climatizacion esté avanzando de lamano de dos tendencias
principales: la digitalizacion y la sostenibilidad.

Digitalizacién y sostenibilidad, un combo
complementario

Para paliar en la medida de lo posible este problema, el
sector de la fontaneria esta encontrando soluciones que
nos permitan hacer un uso mucho mas responsable y
sostenible del agua. En los tltimos afios estamos viendo
como se expanden las soluciones de monotorizacion del
agua, tanto para uso doméstico como industrial, que
permiten mejorar la eficiencia de la gestion de recursos.

Junto a ellas estan apareciendo productos como las
tuberias inteligentes, dotadas de sensores de fuga,
atascos o temperatura que ayudan a prevenir que
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se produzcan este tipo de problemas, subsanando el
derroche acuatico subsiguiente.

Otro aspecto interesante es la incorporacion de la
tecnologia LED a + elementos tan tradicionales como,
por ejemplo, un grifo. Unas pequeiias luces LED pueden
proporcionarnos informacion sobre la temperatura, asi
como la posibilidad de ejercer control sobre el agua.

Electrodomésticos como el lavavajillas, la lavadora,
calderas y sanitarios también estdn mutando su
funcionalidad y funcionaniento. El nimero de fabricantes
que incorporan tecnologia a este tipo de articulos,
con sistemas informaticos para controlar todas sus
prestaciones., no para de crecer. Hoy en dia podemos
controlar desde los ajustes de lavado a la temperatura
del agua, pasando por la programacion de los ciclos.
llegando, a poder sincronizarse con nuestro smarphone
para sacarles el maximo partido mediante un control total.

En definitiva, los ambientes domésticos implementan cada
vez a soluciones que son mas verdes que las instalaciones
tradicionales. Un ejemplo de lo todo lo anteriormente
dicho es el tratamiento del agua gris, aquel que no esta
sucia y que sobra de lavabos, lavadoras y bafios.

Pese a que siempre se ha tratado de un bien reutilizable,
pocos son los sistemas que hasta ahora se han preocupado
por su reciclaje, pero los nuevos sistemas de tuberias que
permiten transferir el agua sobrante a un lugar donde pueda
reutilizarse, como pueda ser un jardin.

DE ESTA MANERA, ESTA AGUA
GRIS, QUE DE OTRA MANERA
ACABARIA VERTIENDOSE
EN LUGARES NATURALES
Y CONTAMINANDO EL
ENTORNO, AHORA PUEDE
VOLVER AL CICLO,
MANTENIENDO NUESTRAS
PLANTAS EN VIDA Y SANAS.
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ENTREVISTA CON

Cristiano Granata,
General Manager lberia &
EMED de DEWALT

Los sectores mas relacionados con la
construccion, como la ferreteria y el
bricolaje, fueron de los mas afectados por la
crisis de 2007. Sin embargo, un afio después
del inicio de la presente crisis econémica
a causa de la pandemia del COVID-19, son
de los que mas rapido y mejor se estan
recuperando éa qué cree que se debe esto?

La 2 crisis son muy diferentes, la crisis del 2007
fue una crisis financiera, algo que ya habia pasado
anteriormente aunque quizds no tan contundente
como esta del 2007. La actual es una crisis totalmente
diferente, totalmente nueva, que ha impactado a todos
durante un breve periodo de tiempo (Marzo, Abril y
Mayo principalmente) y después solo a unos sectores de
forma muy contundente, como el canal Horeca, viajes,
ocio... en cambio otros se han beneficiado porque se
liberaron recursos para inversiones que han impactado
positivamente nuestro sector.

Por otro lado hay un cambio en la dindmica de vida
personal y de inversion del tiempo, que ha dado prioridad
al espacio y la mejora del hogar. Mucha gente ha visto la
necesidad y a su vez una oportunidad para mejorar sus
propiedades, en donde pasamos una parte importante,
o la mas importante, de nuestro tiempo de disfrute y
descanso. En este sentido creo que el acercamiento al
mundo del bricolaje y la reforma beneficia al sector
ya que parte de la inversion particular continuard y se
quedara en el tiempo.

Desde la propia compaiia écoOmo afrontd
DEWALT esta crisis y como esta afrontando
este afno de aparente recuperacion?

Como empresa esta crisis la afrontamos anteponiendo
sobre todo la salud de nuestros empleados y
colaboradores y luego pensando al negocio. De un dia
al otro aprendimos a teletrabajar con éxito, a mantener
relaciones en manera virtual, a desarrollar proyectos
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y seguir dando soporte a nuestros clientes y usuarios

finales y ahora poco a poco estamos volviendo a la
normalidad. Del otro lado nos encontramos con una
recuperacion repentina que nos obliga a gestionar una
situacion bastante critica en temas como la disponibilidad
de producto, de componentes, materias primas y
restricciones logisticas. Todos los departamentos de
la empresa estan trabajando para mitigar los impactos
negativos y seguir dando el maximo nivel de servicio a
los clientes ante una sobredemanda inesperada.



DEWALT siempre ha contado en Espaia
con una base muy sdélida de clientes,
ademas de seguir una estrategia muy
clara de distribucién y, con un equipo de
profesionales cualificados, expertos en
el sector écual diria que es el estado de la
compaiiia ahora mismo a nivel nacional?

El estado actual de la compaiiia debo decir es muy bueno.

Hemos crecido mucho en distribucion y facturacion

EL ACERCAMIENTO AL
MUNDO DEL BRICOLAJE Y
LA REFORMA BENEFICIA AL
SECTOR YA QUE PARTE DE
LA INVERSION PARTICULAR

CONTINUARA Y SE QUEDARA

EN EL TIEMPO.

durante los tultimos 5/6 afios, gracias a la innovacion
de producto, al dinamismo de nuestras actividades de
marketing y comunicacién, a politicas comerciales
claras y sobre todo gracias al trabajo de un equipo muy
profesional dedicado y con un enfoque muy claro en crear
una relacion exitosa con nuestros partners comerciales.

éCuales cree que seran los principales retos
de la compaiiia a corto y medio plazo?

El reto a corto plazo sera la gestion de esta época de
expansion de demanda y restriccion de la oferta que
creo se alargara hasta final de afio, luego el plan es
confirmar y reforzar la posicion en el mercado y mirar
a una expansion a través de nuevas gamas de productos
y canales de ventas en los cuales tenemos baja cuota
de mercado, inversiones en recursos comerciales y en
comunicacion para incrementar el conocimiento de la
marca y de las soluciones que ofrecemos.

&Y a nivel sectorial? ¢Qué tendencias diria
que son las que van a marcar el devenir del
sector durante la préxima década?

Yo creo en una tendencia positiva. Hay planes
importantes de inversion y recursos que llegaran
de la Comunidad Europea como consecuencia de la
crisis pandémica. Los proyectos de digitalizacion, de
transicion ecoldgica, de rehabilitacion de las viviendas
y de las urbanizaciones, la conversién y modernizacion
de las oficinas y naves, todos, proyectos que estan en la
agenda y que proporcionaran efectos positivos y a largo
plazo a nuestro sector.

Hace unos afos pudimos hablaba en
iElektro sobre el gran trabajo realizado
por DEWALT a nivel de reconocimiento de
marca, llegando hasta el punto de que su
nombre es reconocido por los profesionales,
formando parte del acervo cultural del pais
cuando se habla de herramientas. éCuales
creen que han sido sus mayores aciertos en
este campo y las principales diferencias que
ve con respecto a sus competidores?

Creo que el acierto principal fue el enfoque en la
tecnologia de bateria. La gama de herramientas a
bateria de DEWALT se ha convertido en un referente
del mercado desde el principio gracias a la innovacion
de producto y a la comunicacion. El taladro atornillador
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XRP DCD996 es un producto ahora iconico entre los
profesionales de la construccion y de la reforma asi
como la gama con tecnologia de bateria FLEXVOLT
que ofrece el rendimiento de un producto con cable.

DEWALT es una marca capaz de generar emocion y esto
es un gran valor que nos diferencia.

HAY PLANES
IMPORTANTES DE
INVERSION Y RECURSOS
QUE LLEGARAN DE LA
COMUNIDAD EUROPEA
COMO CONSECUENCIA DE
LA CRISIS PANDEMICA

El actual, es un mundo cada vez mas digital
y en donde la tecnologia cada vez tiene
un peso mayor en todos los aspectos de la
vida. Los consumidores, tanto particulares
como profesionales, tienen acceso a un
abanico increible de sin precedentes,
pero lo principal es que el desarrollo de la
digitalizacion y las nuevas tecnologias no
va parar, va muy rapido ¢Qué estrategias de
digitalizacion esta adoptando DEWALT?

éCuales diria que son las principales ventajas
que este fendmeno disruptivo va a aportar
al sector?

Claramente el desarrollo de las tecnologias y de la
digitalizacion no va a parar y la mayoria de nuestras
inversiones iran en esta direccion. La digitalizacion
va a tocar a todas las areas de negocio y todos los
departamentos, desde los procesos internos a como nos
relacionaremos con los usuarios finales.

Creo que las principales ventajas que nos proporciona la
tecnologia son, la calidad de la informacién para un mejor
control del negocio, la reduccion de la complejidad para
centrarse en crear valor, la expansion de las oportunidades
de comunicacién y también la incorporacion de la
tecnologia en la innovacioén de producto para garantizar

mejores soluciones a los profesionales.
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El WC de Bill
Gates, sin agua
ni desagues,

y transforma
las heces en
fertilizante

Puede ser una verdadera revolucion en los paises donde la
poblacion no tiene acceso a instalaciones sanitarias seguras.
Con el apoyo de la Fundaciéon Bill y Melinda Gates, se
ha desarrollado una nueva solucion a este problema. Un
bafio, muy especial, que no necesita agua o desagiic y que
transforma la basura humana en fertilizante.

Bill Gates lleva ya tiempo intentando hacer lo que los
gobiernos han sido incapaces de lograr hasta ahora:
tomarse en serio el cambio climatico. El Cofundador de
Microsoft anunci6 un plan para invertir 2000 millones
de dolares de su fortuna en la investigacion y desarrollo
de las energias renovables. También financia proyectos
para el desarrollo sostenible, como Omni Processor, una
maquina que obtiene agua potable de las heces.

Ahora Gates nos sorprende con un video que describe su
ultima vision para mejorar el saneamiento en los paises
donde no tienen o no pueden construir infraestructuras
para las aguas residuales.

El filantropo estadounidense dio a conocer un WC
futurista en Beijing e hizo hincapié en la importancia
de inodoros seguros. En la presentacion llevaba consigo
una lata de heces, durante su discurso afirmo:

“Pueden adivinar lo que hay en esta caja, y no fallarias,
heces humanas: esta pequeiia cantidad de heces puede
contener hasta 200 células del rotavirus Katherine, 20
mil millones de bacterias Shigella y 100.000 huevos de
parasitos”, dijo Gates, dejando los oyentes atonitos.

LAS AGUAS RESIDUALES NO

TRATADAS TAMBIEN PUEDEN

TENER UN IMPACTO NEGATIVO
EN EL MEDIO AMBIENTE.

Asi es, las pobres condiciones de salud e higiene matan

alrededor de 500.000 nifios menores de 5 afios y cuestan
alrededor de 223$ mil millones por afio en forma de aumento
de los costes de salud, pérdida de productividad y salarios.

Las aguas residuales no tratadas también pueden tener
un impacto negativo en el medio ambiente.

“Algunos de los residuos humanos no tratados estan
en letrinas que contaminan las aguas subterraneas
alrededor de las casas de las personas”, dijo Gates en
su discurso. “Algunos se recogen manualmente o a
través de camiones y se tiran directamente en campos
cercanos o rios, otros se llevan a las alcantarillas,
pero nunca se tratan adecuadamente. El punto es que
estamos lejos del objetivo que el mundo establecié en
2015 para que todos pudiéramos tener acceso a bafos
seguros a nivel mundial”.

Este WC esta listo para la venta después de afios de
desarrollo y es el resultado de proyectos de investigacion
financiados por la Fundacion Bill y Melinda Gates.

El WC se esta probando actualmente en Durban,
Suréfrica.

“Durban es un buen lugar para realizar estas
pruebas porque la ciudad esta creciendo rapidamente
y muchas personas no tienen bafios modernos, lo
que significa que, aunque tengan acceso a un baiio,
no esta en las mejores condiciones y puede causar
enfermedades”, dijo Gates en el video.

El proximo paso para el proyecto sera presentar el
concepto a los fabricantes. La salud del futuro podria
depender de estos WC, que nos permiten ahorrar agua'y,
al mismo tiempo, reducir los riesgos para la salud en los
paises mas pobres.

WWW.GRUPOELECTROSTOCKS.COM

GN#59



CANAL 31
ARA CLIMA

Base continua

~ Disefo innovador.
Base individual

~ 3 sistemas de montaje a elegir
en funcioén de la base.

Abrazadera
& Fijacién de tubos y cables
de manera independiente.

& Se pueden pasar bridas nuevas
sin desmontar lo instalado.

Ver solucion completa: Siguenos
EI-'LE WWW.unex.net O in O 6
Ry

[=] I'ﬁ.l. 2



Rittal - The System.

Faster — better — everywhere.

iDescubrelas!

Envolventes Hygienic Design

Aplicacion de criterios de disefno higiénico para evitar
paradas productivas y contaminacion en el sector F&B

> SOFTWARE & SERVIGES 3
&




GN#62

FLUID STOCKS,
la marca de
climatizacion y
fontaneria de
GES

En estos ultimos 50 afios, el instalador profesional
ha sabido reciclarse y orientarse al cliente. La
constante evolucion técnica y normativa, le ha exigido
adaptarse a un sinfin de cambios y ademas a formarse
adecuadamente y en varios ambitos. Y en GES también
lo hemos hecho, situando a nuestros instaladores
profesionales en el centro de nuestra estrategia, y
especializandonos dia a dia, para poder ofrecerles las
mejores soluciones del mercado.

En este camino de especializacion, crecimiento y
proximidad a nuestros clientes, GES lanz6 en 2018 su
nueva marca Fluid Stocks, desarrollada especificamente
para aumentar el nimero de soluciones que la compaiiia
ofrece a los profesionales de la climatizacion y fontaneria,
abarcando en concreto: climatizacion, calefaccion,
Renovables, y

Fontaneria, Fijacion-herramientas,

Saneamiento, cocina y griferia.

Con esta accion, GES se desmarca del resto de
distribuidores eléctricos, teniendo puntos de venta con
personal y técnicos especializados exclusivamente
en estas areas, para atender y asesorar a los clientes
profesionales en las soluciones necesarias, y no sélo
vendiendo producto. Queremos ser especialistas para
nuestros clientes.

GES, en su firme apuesta de continuo crecimiento,
ha apostado por la apertura de 3 nuevos puntos de
venta para reforzar su posicion en la zona de Levante,
contando ya con 8 puntos de venta Fluid Stocks
repartidos por toda Espaifia: Fluid Stocks Valladolid,
Sevilla, Palma, Jerez, Leganés, Alicante, Murcia y
proximamente Valencia.

El modelo de punto de venta Fluid Stocks, esta
adaptado a las necesidades del instalador profesional,
disponiendo de mas de 30.000 referencias de primeras
marcas con stock en tienda, servicio de Cash & carry
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GES SE DESMARCA DEL
RESTO DE DISTRIBUIDORES
ELECTRICOS, TENIENDO
PUNTOS DE VENTA CON
PERSONAL Y TECNICOS
ESPECIALIZADOS
EXCLUSIVAMENTE EN ESTAS
AREAS, PARA ATENDER Y
ASESORAR A LOS CLIENTES
PROFESIONALES EN LAS
SOLUCIONES NECESARIAS

(Fluid Service) en el local, y con reparto mafiana y
tarde de los pedidos donde solicite el cliente. Y con las
recientes aperturas de Fluid Stocks Alicante, Murcia
y Valencia, se ha implementado ademas, una serie de
novedades en el modelo de tienda, que han tenido una
gran acogida por parte del instalador profesional.

Entre estas novedades destaca que el cliente puede ser
atendido en boxes, de una forma mas agil, privada y
sin barreras por parte del personal comercial y técnico



altamente cualificado del centro, ademas de disponer de
una zona de “Click and Colleck” que permite recoger los
pedidos de los consumidores sin esperas... Pero sobre
todo destaca, la gran dimesion de los nuevos centros y
su gran zona de Showroom permanente de bafos, que
permite al cliente conocer las ultimas actualizaciones de
las principales marcas del sector.

En GES seguimos trabajando para continuar ofreciendo
las soluciones y herramientas que mas se adapten a las
necesidades de nuestros clientes, y evolucionamos con

el cliente, apostando por un crecimiento conjunto.

DESTACA, LA GRAN
DIMESION DE LOS NUEVOS
CENTROS Y SU GRAN ZONA

DE SHOWROOM PERMANENTE
DE BANOS, QUE PERMITE
AL CLIENTE CONOCER LAS

ULTIMAS ACTUALIZACIONES

DE LAS PRINCIPALES MARCAS

DEL SECTOR
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El valor de
un servicio
de fontaneria
urgente

Si todos hemos oido, ya sea en peliculas,
series o demas ficciones, alguna vez la frase
“los delincuentes nunca duermen”, esto
también es valido para cualquier problema
relacionado con nuestra instalacién de
fontaneria.

Las emergencias son, muchas veces, imprevisibles y
hay muchas que no pueden postergar su solucion hasta
horario de oficina. Desde una fuga a una obstruccion,
pasando por un desatasco o reemplazo de las tuberias, la
necesidad de solventar estas eventualidades antes de que
traigan consigo consecuencias aun peores es mayuscula.

Fontaneria urgente 24/7/365

Asi, de la misma manera que todos tenemos a mano
servicios de emergencia basicos como el de la policia,
los bomberos o los sanitarios, también tenemos a nuestra
disposicion servicios de fontaneria durante las 24 horas
del dia los 365 dias del afio.

Sin importar la hora, este tipo de servicio brinda
soluciones inmediatas antes de que la situaciéon empeore
y traiga consigo consecuencias irrevocables o resulte
en reparaciones aun mas costosas. Los profesionales
de la fontaneria urgente estan equipados con una
serie de conocimientos y habilidades que les permiten
solucionar cualquier tipo de eventualidad de la manera
mas eficiente y adecuada.

Un servicio profesional que permite ahorrar
tiempo y dinero al usuario

La contratacion de profesionales con este background
se traduce en una reduccion de la probabilidad de que
se produzca un nuevo error, algo mucho mas posible en
caso de que decidamos atajar el problema por nuestra
cuenta. Al manipular nuestra instalacion podriamos
acabar causando dafios a otras partes de nuestro hogar,
elevando el coste de la averia tanto en dinero como en
tiempo o en estrés.
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Tampoco podemos dejar de lado un aspecto tan
fundamental como la seguridad. Las tuberias
rotas, el agua a alta presion y un largo etcétera de
aspectos distintos relacionados con la fontaneria
pueden ser peligrosos. Un profesional no solo tendra
los conocimientos previos para como evitar estas
vicisitudes, sino que ademas cuenta con técnicas de
seguridad para manejar situaciones potencialmente
peligrosas; con lo que con su contratacion ni tu ni los
demas habitantes del hogar se expondran a ningtn
tipo de peligro

ADEMAS, NO SOLO ESTAN
CAPACITADOS PARA
RESOLVER TUS PROBLEMAS
DE FONTANERIA, SINO
QUE PODRAN RESPONDER
A CUALQUIER DUDA
RELACIONADA CON EL
SERVICIO O LA INCIDENCIA EN
ST.

s
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Fontaneria de
buena calidad,
un aspecto
fundamental
para la salud

Aunque casi nhunca se le da la importancia
que merece, la relacion entre una fontaneria
de calidad y una buena salud de sus usuarios
es algo conocido hasta el punto de que
muchos citan las tuberias de plomo usadas
por los romanos como una de las causas de
la caida de dicho Imperio.

El uso de este metal estaba extendido a lo largo y ancho
del imperio, donde se usaba de manera industrial tanto
para vertebrar su asombrosamente avanzado sistema de
tuberia — capaz de suministrar 1.500 de litros de agua
por persona al dia - y toda clase de obras de ingenieria.

Esto era a causa de su maleabilidad, abundancia y
aparente inmunidad a la corrosién. Para su desgracia,
en aquella época se desconocian los efectos que una
exposicion excesiva al plomo puede tener sobre el cuerpo
humano. Este metal afecta de manera especialmente
grave al sistema nervioso central, ademas de provocar
sintomas como convulsiones, anemia, hipertension,
disfuncion renal, inmunotoxicidad e, incluso, la muerte.

Otros, también tipicos de una exposicion al plomo,
como los dolores de cabeza, la agresividad o la pérdida
de memoria encajan con algunos de los cuadros clinicos
de emperadores como Neron, Caligula o Comodo. Pero
su relacion con la Caida del Imperio Romano no es solo
por su efecto sobre las élites, sino que, en el caso de los
niflos, esta demostrado que incluso niveles débiles de
exposicion pueden afectar al desarrollo de su cerebroy a
una reduccion del cociente intelectual.

La importancia de una fontaneria que
garantice la buena calidad del agua

Porsuerte, hoy en dia conocemos los efectos que unamala
instalacion de fontaneria puede tener sobre la calidad del
aguay, por ende, la salud humana. La contaminacion del
agua contenida en unared de distribucion puede producir
desde brotes de enfermedades del aparato digestivo a la
proliferacion de bacterias del género Legionella.
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De esta manera, para garantizar la inocuidad del agua

de consumo deben utilizarse técnicas de fontaneria que
eviten la entrada de estos elementos que pueden suponer
un peligro para nuestra salud.

Para ello es importante que los profesionales del sector
estén pertinentemente cualificados y capacitados para
realizar la instalacion y el mantenimiento de las redes
de fontaneria necesarios para garantizar que se siguen
y cumplen las normas vigentes; ademas de utilizar
exclusivamente materiales aprobados como aptos para
su uso en instalaciones de agua de consumo.

El cobre, principal aliado de una fontaneria
saludable

En la actualidad, el uso del plomo en fontaneria ha
sido reducido a un papel secundario, casi residual,
desarrollandose sistemas de tuberias construidos no solo
en un material inofensivo para la salud del ser humano,
sino que también tienen un aporte pasivo contra la
proliferacion de agentes patogenos.

Dicho material no es otro que el cobre, capaz de preservar
la calidad del agua que usamos a diario en tareas tan
cotidianas como vitales — beber, ducharse, calentarse,
etc —, ademas de ser un oligoelemento esencial para la
salud y el bienestar de las personas.

Sobre su accién contra agentes patdgenos, ahora
conocemos su eficacia contra muchos de ellos, como la
Legionella, siendo el Ginico material solido registrado
como antimicrobiano por la Agencia de Proteccion
Ambiental de Estados Unidos.



ENTREVISTA CON

Javier Gonzalez,
Sales Manager de

Walraven lberia

La historia de Walraven, compania fundada
por un fontanero después de la Segunda
Guerra Mundial y referencia tecnolégicaenla
actualidad, podria decirse que es un ejemplo
perfecto de como ha avanzado el sector a lo
largo de los ultimos 70 afos, écual diria que
es el estado actual del mismo a dia de hoy?

Cabe destacar que Walraven, como fabricante de sistemas
de suportacion, no solo se centra en dar soluciones al
mercado de la fontaneria, sino a todo tipo de instalaciones
constructivas, como puede ser la climatizacion, las
instalaciones eléctricas o los sistemas contra incendios.

Dicho lo cual, diria que estamos en un momento de
cambio, que trae consigo una mayor inclusion de nuevas
tecnologias y metodologias; el BIM, para la gestion de
proyectos, el PIM, para la gestion de informacion de los
productos o la gestion de las relaciones con clientes a
través de un buen CRM que permita ir un paso mas alla
en el conocimiento de sus necesidades.

Elmercado se encuentra enun momento de consolidacion
de tendencias como la digitalizacion, la conectividad y
la gestion del medioambiental.

Conlaexplosioneneldesarrolloyfabricacion
de nuevas soluciones que estamos
experimentando a lo largo de los tltimos
afnos, los profesionales de la instalacién y
mantenimiento estan viviendo también una
época sin precedentes para ellos, teniendo
que mantenerse actualizados y en un estado
de formacién constante écémo valora su
adaptacioén a esta nueva era digital?

Te diria que hay de todo. Tal y como comentaba
anteriormente, si. Sin embargo, sigue habiendo otra
parte (cada vez menor) reacia al cambio.

Por nuestra parte, detectamos que hay gran parte del
mercado que aboga por una constante formaciéon y por

estar al dia de nuevas herramientas y/o soluciones que

optimicen su trabajo. A dia de hoy esta claro que el
nivel de novedades, normativas, formas de trabajo,
etc. empuja a los profesionales del mercado a estar
al dia en todos los frentes. Por ello, desde Walraven,
intentamos hacer un esfuerzo importante a nivel de
formacién y de asesoramiento técnico y sobre todo,
siempre tenemos en mente al instalador cuando
desarrollamos un nuevo producto o solucién, con el
objetivo de que facilite su trabajo.
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Hace afios, la empresa decidié apostar
por la formacién del profesional. Tras
afos trabajando en esta direccidon, écuales
diria que son los resultados en lo que a
reconocimiento de marca se refiere?

Sin duda alguna la inversion ha merecido la pena.

Aunque todavia nos queda mucho camino por recorrer,

consideramos  fundamental seguir formando e
informando sobre las ventajas de nuestras soluciones y
la importancia de éstas en cualquier tipo de instalacion.
Ademas, mas alld de los sistemas de suportacion,
siempre reservamos espacio a nuestros sistemas de
proteccion pasiva contra incendios y notamos como

cada vez mas la gente nos asocia a ellos.

En nuestro caso particular, la consideramos aun mas
importante dado que es en las formaciones que llevamos
a cabo para el profesional déonde podemos mostrar
todo el valor afiadido que ofrecen nuestros sistemas y
nosotros como apoyo técnico.

Otro punto clave dentro del sector que esta
viviendo un momento de transiciéon es la
distribuciéon, écoémo ve su futuro a medio
y largo plazo, dado que Walraven es una
compaiiia que siempre ha confiado mucho
en ella para penetrar en el mercado?

NUESTRA ESTRATEGIA
DE MERCADO ES
CLARA, SIEMPRE HEMOS
TRABAJADO CODO
CON CODO CON LA
DISTRIBUCION Y ESTA EN
NUESTRO ADN.

Desde nuestro punto de vista, la consolidacion de las
tendencias mencionadas anteriormente (digitalizacion
/ conectividad / desarrollo sostenible), esta haciendo
aparecer nuevas  herramientas y acelerando la
velocidad de las transacciones. Todos nos hemos de
adaptar a estos cambios y en el caso de la distribucion,
se esta llevando a cabo un gran esfuerzo en este sentido.
Esta adaptacion es clave para mantenerse cerca del
instalador y poder ayudarlo y asesorarlo cuando lo
necesite, asi como para ofrecerle un excelente nivel de
servicio o experiencia de usuario.
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2021 esta siendo un aino de recuperacion tras
la crisis sufrida el ailo pasado a causa de la
pandemia originada por el COVID-19, écdmo
afrontd la compaiiia esta eventualidad?

Como en toda crisis, ha habido sectores o sub-sectores
que han sufrido mas y otros a los que incluso les ha ido
bien, pero lo que si que hemos tenido que hacer todos
de una forma u otra ha sido adaptarnos, aprender y
colaborar, tanto a nivel interno como externo.

En nuestro caso, como muchas otras empresas, actuamos
en los siguientes aspectos:

- Digitalizaciéon & teletrabajo, invirtiendo en la
infraestructura necesaria.

- Establecimiento de los protocolos de seguridad
frente al COVID para asegurar la continuidad del
trabajo necesariamente presencial.

- Aprovechamos para reforzar las competencias y
formacion de todo nuestro equipo, tanto digital como
de producto, lo cual nos ha permitido fortalecerlo.

- Hemos puesto en marcha y testado iniciativas de
contacto comercial via visitas y ferias comerciales
digitales con resultados esperanzadores.

En resumen, todos estamos de acuerdo en que la
aparicion del COVID ha sido una muy mala experiencia,
pero hasta de estas experiencias hay que llevarse cosas
positivas y nosotros lo hemos hecho.

Los sectores de la rehabilitacion y la
construccion son dos de los que estan
liderando esta citada recuperacién, sobre
todo en obras que buscan la mayor eficiencia
energética y sostenibilidad posible écomo
ayudan los productos y soluciones de
Walraven a conseguir estos objetivos?

Como fabricantes, el objetivo es hacer nuestros
sistemas sostenible desde el inicio, desde fabrica; por
ello, gran parte de nuestra estrategia es reducir nuestra
huella de carbono y algunos de sus objetivos son: que
un 50% de la energia que utilizamos sea renovable, que
el 100% de nuestros empaquetados sean reutilizables
y reducir un 25% en transporte, optimizando nuestros
almacenes en los diferentes paises.



EL OBJETIVO ES HACER
NUESTROS SISTEMAS
SOSTENIBLE DESDE EL
INICIO, DESDE FABRICA

Por otro lado, nuestra gama de soluciones para

instalaciones fotovoltaicas lleva amplidndose los Gltimos
3 afios, creemos firmemente que el futuro estd en una
energia renovable y por nuestra parte, apostaremos por
seguir dando solucion a su montaje.

éCuales diria que son las principales
tendencias que esta siguiendo la compaiia a
la hora de desarrollar sus nuevos productos?

Estamos desarrollando mas productos, soluciones y
servicios para lanzar en breve siempre con la premisa
de que presenten nuevas ventajas técnicas, hagan el
trabajo del instalador més eficiente y sean respetuosas
con el medio ambiente. Esos son los ejes sobre los que
basamos nuestro desarrollo de producto.

¢Qué novedades podemos esperar para los
préximos afos?

En Walraven lanzamos o actualizamos productos o
servicios cada aflo y este no es una excepcion. Hemos
lanzado una gama nueva de abrazaderas de grandes
cargas de nuestra gama Maxx, se estd rematando una
ampliacién y mejora en nuestra gama de anclajes, en
los préximos meses lanzaremos una actualizacion de
la gama Inoxidable AISI316 y de momento, hasta aqui
podemos leer.

éCuales son los planes de crecimiento de la
compaiiia para Espafa en el medio y largo
plazo?

Obviando el 2020, veniamos de unos afios de solido
crecimiento. Nuestras perspectivas para los proximos
aflos son muy ilusionantes, tanto por el lado de la
evolucion de la demanda, donde parece que hay cierto
consenso de crecimiento sostenido de la economia en
los proximos ejercicios, como por nuestra parte como
fabricantes en el sentido de que esperamos lanzar
soluciones y servicios nuevos que nos han de permitir
consolidar nuestro crecimiento.

HEMOS LANZADO
UNA CAMA NUEVA
DE ABRAZADERAS DE
GRANDES CARGAS DE
NUESTRA CAMA MAXX,
SE ESTA REMATANDO UNA
AMPLIACION Y MEJORA
EN NUESTRA CAMA DE
ANCLAJES
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Series de mecanismos

L]
Menos es mas

Si bien su aspecto exterior es muy reducido,

la nueva serie berker R.8 ofrece numerosas
posibilidades de disefio. Sus marcos, disponibles
en acero inoxidable, aluminio o cristal, se pueden
combinar con las teclas de las series berker R.1

y berker R.3, ofreciendo asi una gran flexibilidad.
iY todo en tan solo 3 milimetros de espesor!

hager.es/berker_R8
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Cajas empotradas para paredes huecas y de obra.

thager



La crisis de

materias primas
castiga al sector
de la fontaneria

Una de las consecuencias de la crisis subsiguiente a
la pandemia global causada por el COVID-19 de las
que menos se estd hablando es la subida de precios y
la escasez de materias primas a nivel global. El precio
de, sobre todo, el cobre y los derivados del petrdleo esta
subiendo desde hace meses y esto esta afectando a todos
los sectores productivos del mundo, y el de la fontaneria
no es excepcion.

Elincremento en el valor de mercado de algunas materias
primas esenciales para la fabricacion de soluciones
de fontaneria, aunque oscilante, lleva siguiendo esta
tendencia desde los ultimos meses de 2020 y sigue
prolongandose durante esta primera mitad de 2021,
llegando a porcentajes del 60 % en alguno de ellos.

En concreto, segun los ultimos datos facilitados por
FACEL, el precio del cobre ha subido mas de un 62 % desde
el pasado mayo, y el del aluminio un 45 %. Con respecto
a los materiales plasticos, cuyo coste esta estrechamente
relacionado con la cotizacion del precio del crudo, se esta
experimentando una tendencia similar: mientras que el
coste de los polietilenos ha aumentado un 30 %, el del PVC
lo ha hecho hastaun 20; lo que est4 afectando especialmente
a productos como los tubos flexibles o, logicamente, el
PVC — que estan alcanzando maximos historicos.

EL PRECIO DEL COBRE HA
SUBIDO MAS DE UN 62 %
DESDE EL PASADO MAYO, Y
EL DEL ALUMINIO UN 45 %

EL COSTE DE LOS

POLIETILENOS HA

AUMENTADO UN 30
%, EL DEL PVC LO HA
HECHO HASTA UN 20

Por suerte, de momento esta subida de precios no ha
causado aun problemas de abastecimiento o stock,
aunque en algunos casos si estd obligando a los
proveedores a acogerse a las conocidas clausulas de
fuerza mayor que permiten variar los precios a los
que ofrecen sus productos tanto a distribuidores como
clientes finales.

Acciones gubernamentales a nivel europeo

Consciente de esta problematica, la Union Europea ya
esta planteando una nueva estrategia industrial que palie
de cara al futuro los cuellos de botella que se han venido
sucediendo en las cadenas de suministro de ambitos
estratégicos, como el de las materias primas, durante
todo este tiempo.

Su objetivo es reducir la, a sus o0jos, excesiva dependencia
que la Union tiene de terceros paises a, promoviendo un
uso circular de los recursos, mejorando las cadenas de
suministro y potenciando la capacidad extractora de
materias primas fundamentales dentro de las propias
fronteras de Europa.
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Panasonic @-nanoexX

nanoe™ X, mejora la
calidad del aire 24h/7

El equilibrio de la naturaleza en la
calidad del aire interior

oL

nanoe™ X, la tecnologia con los beneficios de los

. . . Tecnologia Virus SARS-CoV-2: 99,9% inhibido. Prueba realizada
radlcales de hldrOXIlO TMg por TEXCELL (Francia), utilizando una gasa
nanoe X impregnada con solucion de virus SARS-CoV-2

Abund_z?ntes en _la naturaleza,_los radicale_s de hidroxilo verificada contra| evesta e un generador de nanoe™ X en una cajo
(también conocidos como radicales OH) tienen la SARS-CoV2 de 45L durante 2 horas. El rendimiento de nanoe™ X
capacidad de neutralizar contaminantes, virus y -Lo puede diferir en el entorno de la vida real.

bacterias para limpiar y desodorizar.

La tecnologia nanoe™ X puede brindar estos increibles
beneficios en interiores para que las superficies, los
muebles y el ambiente interior puedan ser un lugar
mas limpio y agradable, ya sea en casa, en el trabajo o
visitando hoteles, tiendas, restaurantes, etc.

Mas sobre nanoe™ X i3

heating & cooling solutions




La domodtica y la

fontaneria

Desde los inicios de la domotica, esta se presentd como
una tecnologia que llegaba para hacernos la vida mas
sencilla y comoda: luces que se encienden y apagan
en funciéon de nuestra actividad y horarios, control
total de nuestros dispositivos desde una Unica unidad,
y un largo etcétera de funcionalidades que permitian
una personalizacion casi absoluta de nuestro hogar y/o
entorno de trabajo.

Con el paso del tiempo, tanto fabricantes como usuarios
se han ido dado cuenta de que las posibilidades que
ofrecen los dispositivos conectados van mucho mas alla,
permitiendo grandes ahorros econémicos y una mayor
sostenibilidad.

Uno de los sectores que mas tarde se han incorporado al
tren de la domética, pese a ser una parte fundamental de
nuestras viviendas, oficinas y fabricas es la fontaneria.
Presente en cualquier tipo de edificacion, si bien es
cierto que no se expandi6 demasiado dentro de este
mercado tecnoldgico en sus inicios, también lo es que
durante los ultimos afios esta haciendo grandes avances
dentro del mismo.

La domética al servicio de la sostenibilidad

Al gestionar un bien indispensable para nuestro dia a
dia como es el agua corriente y potable, la fontaneria ha
diferido de otros sectores a la hora de entrar en el campo
de la domotica. Si, muchas de las soluciones existentes
en el mercado parten de la base de automatizar procesos
y recopilar datos en aras de hacernos la vida mas
comoda, pero el grueso de ellas ha partido de un folio
en blanco con una Unica prioridad apuntada en su parte
superior: sostenibilidad.

El mejor ejemplo de ello son aquellas soluciones
destinadas no solo a hacer un mejor uso del consumo de
agua en el hogar, sino a evitar que se produzcan fugas,
filtraciones o goteos que, ademas de causar graves dafios
y altos costes econdmicos en nuestros hogares, también
conllevan un elevado derroche de agua.

Otro campo en el que se esta haciendo un gran hincapié
es en el de la presion. En nuestros hogares, todos
contamos con una valvula de entrada que evita que la
presion sea superior a un valor determinado, dado que
las instalaciones de agua domésticas necesitan que la
presion de entrada no pase de ciertos limites, pero si esa

valvula se estropea, no nos daremos cuenta hasta pasado

un tiempo.

A lo largo de ese tiempo, lo mas probable es que una
incorrecta presion del agua haya destrozado varios
electrodomésticos, desde el calentador (que puede
romperse por la alta presion) al lavavajillas o la lavadora.

Controlar la presion es una prioridad entre los
dispositivos inteligentes, entre los que destacan las
valvulas que avisan cuando algo va mal, sensores que
emiten alertas y dispositivos que cierran el agua general
si hay una fuga importante.

LA FONTANERIA HA DIFERIDO
DE OTROS SECTORES A LA
HORA DE ENTRAR EN EL
CAMPO DE LA DOMOTICA

WWW.GRUPOELECTROSTOCKS.COM
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El impacto de
la digitalizacidon
en el sector de
la fontaneria y
climatizacion

Una de las consecuencias mas claras que la pandemia
del COVID-19 ha tenido sobre las empresas es la
aceleracion de su proceso de transformacion digital. El
momento de adaptacion tecnoldgica que estan sufriendo
no tiene precedentes en la historia, con lo que aquellas
que no sentaron unas bases buenas y tempranas para la
misma, estdn viendo cémo son arrastradas por el tren
de los tiempos.

Segun datos de un reciente informe, a lo largo de la ltima
década han desaparecido mas del 50 % de las grandes
empresas, rediciéndose la vida media de estas de 60 a
20 afios durante el ultimo medio siglo. Sintomas que se
agudizan atin mas si hablamos del caso de las PYMES.

Lo que es indiscutible es la capacidad que tiene la
digitalizacion empresarial a la hora de abrir nuevas
posibilidades ante el necesario ritmo de crecimiento
al que estan sometidas las compaiiias, permitiendo la
evolucion de los modelos de negocio tradicionales; a la
vez que alienta la creacion de nuevos modelos.

A LO LARGO DE LA ULTIMA DECADA HAN
DESAPARECIDO MAS DEL 50 % DE LAS
GRANDES EMPRESAS

Un camino de no retorno pero con grandes
recompensas

A los sectores de la fontaneria y la climatizaciéon nada
de esto les es ajeno. Ambos emprendieron ya hace
afos un camino decidido hacia la digitalizacion y la
sostenibilidad ambiental.

En el caso concreto de la climatizacion, a lo largo del ultimo
lustro hemos vivido como se han sustituido los denostados
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gases refrigerantes con alto Potencial de Calentamiento
Atmosférico, mientras se introducian nuevos conceptos
de disefo sostenible, o ecodiseno, en las instalaciones. Sin
olvidarnos de las soluciones de automatizacion y control
remoto que permiten evitar fallos, con las consiguientes
pérdidas econdomicas y medioambientales.

A su vez, la implementacion de tecnologias innovadoras
en refrigeracion ha desarrollado ventajas competitivas
en otros sectores asociados. La importancia de actuar
sobre los sistemas de refrigeracion radica en que se
calcula que aproximadamente el 2% de emisiones
de CO2 proviene de los sistemas de climatizacion
y refrigeracién, mientras que los nuevos sistemas
frigorificos con alto componente tecnologico alcanzan
ahorros energéticos de hasta un 30%.

Por parte de la fontaneria, la digitalizacion esta
proporcionando soluciones que permiten una mejor
gestion del agua, un bien vital para el desarrollo del ser
humano que cada dia estd mas en peligro. Es tanta la
importancia de este elemento, que ya se estan adoptando
medidas a nivel global no ya solo para garantizar su
suministro en aquellos lugares en los que escasea (un
30 % de la poblaciéon mundial no tiene acceso agua
corriente) sino para paliar que esta tendencia se extienda
mas alla de los porcentajes actuales.

Las soluciones de monitorizacion y mantenimiento
predictivo permiten una gestion mas eficiente de este
recurso indispensable para la vida, reduciendo su
desperdicio tanto por una mala gestiéon como por averias.

Bajando el tema un poco mas al suelo, al dia a dia de
ciudadanos y profesionales, el mundo digital esta
cambiando la manera tradicional de contratar y ofrecer
estos servicios. Internet estd a apenas un click de
distancia, permitiendo a los primeros encontrar una
gran cantidad de servicios cada vez mas personalizados,
que se ajustan mejor a sus necesidades; mientras que da
la oportunidad a los segundos de llegar a potenciales

clientes a los que antes jamas habrian tenido acceso.

A LO LARGO DE LA ULTIMA
DECADA HAN DESAPARECIDO
MAS DEL 50 % DE LAS
GRANDES EMPRESAS

El comercio electrénico

Otro sector que esta viviendo un proceso renovador es el
de la distribucion. Segiin un reciente estudio, se estima
que un profesional pierde al afio en torno a las 150 horas en
desplazamientos para comprar el material necesario para
el ejercicio de su profesion, asi como otras 63 esperando
a ser atendido y 58 mas atendiendo a los profesionales.
En total son mas de 260 horas, o lo que es lo mismo: seis
jornadas y media de una jornada completa.

EL E-COMMERCE,

O COMERCIO
ELECTRONICO, PERMITE
A LOS FABTRICANTES Y

DISTRIBUIDORES OFRECER
UN SERVICIO MAS AGIL,
DIRECTO Y PERSONALIZADO
AL PROFESIONAL, A LA VEZ
QUE LE DEVUELVE ESTAS
VALIOSAS HORAS DE SU
TIEMPO QUE PUEDE DEDICAR
A SU TRABAJO, VIDA
PERSONAL O FORMACION.
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ENTREVISTA CON

Miguel Angel Tascdn,
Director comercial de

Miguélez Cables

Una de las lecciones que nos ha dejado
la limitacion de movimientos a raiz de la
pandemia del COVID es la importancia de
la fabricacién local, équé lectura saca una
empresa como Miguélez, conocida por tener
una produccién nacional?

A pesar de las adversas circunstancias, hemos podido
mantener un buen servicio cumpliendo con la demanda
de nuestros clientes, tanto a nivel nacional como
internacional.

Tal y como indicas, nuestra produccion local nos permite
atender los mercados geograficamente proximos. De
cualquier manera, la manufactura debe estar apoyada por
una robusta y agil estructura logistica, que es el elemento
diferenciador que permite a los clientes apreciar nuestra
cercania. Si el producto esta cerca, la distancia respecto al
centro de produccion deja de ser importante.

Otro apartado que salié reforzado tras esta
crisis sanitaria fue el e-commerce, équé
importancia se le da al mismo dentro de
la compaiia y qué planes hay sobre este
respecto de cara a los préximos afos?

Por supuesto que la falta de presencia fisica ha supuesto
un fuerte desarrollo de todos los sistemas digitales.
Este impulso ha modificado costumbres y maneras de
relacionarnos, demostrando la capacidad de adaptacion
de nuestro sector.

Los distribuidores de material eléctrico estan
evolucionando hacia una gradual digitalizacion
que permita llegar al instalador a través de nuevas
herramientas y servicios. Por ejemplo, los canales de
“e-commerce”. Estos ayudan a conocer los plazos y
el stock de manera inmediata. Aunque estas nuevas
herramientas digitales no llegaran a sustituir las formas
habituales de venta convencional, donde existe el trato
personal que a todos nos gusta tener, probablemente
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seran complementos que cada vez tendran un mayor
calado. Los fabricantes y distribuidores debemos actuar
de forma conjunta a través de estrategias alineadas
con el fin de ofrecer productos, soluciones y servicios
capaces de facilitar el trabajo diario de los instaladores.



Una vez estamos sumergidos ya en
pleno proceso de vuelta a la normalidad
tanto a nivel social como empresarial,
éQué objetivos se han marcado para los
préoximos meses?

Simplemente trataremos de ir acoplandonos a esta lenta
recuperacion de la normalidad que nos estd tocando
vivir, adaptandonos paulatinamente a ella. Los objetivos
no han variado, solamente se han dilatado en el tiempo y
ahora volvemos a retomarlos poco a poco.
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SOMOS UN PROVEEDOR FIABLE,
CLARO Y CONCRETO QUE
MANTIENE SU PARTICIPACION
AL LADO DE LAS EMPRESAS
QUE HAN CONFIADO EN
NOSOTROS. ASI DE SIMPLE.

éCudles son sus metas y siguientes pasos
para dar, de cara al mercado internacional?

Miguélez posee una fuerza importante en los mercados
exteriores, que han ido creciendo progresivamente y
representan cifras superiores al 50% de nuestra produccion.

Las metas no son muy diferentes a las que hemos venido
desarrollando en los ultimos 30 afios. Sencillamente
seguiremos afianzandonos en los paises donde estamos
presentes y desarrollando nuevos mercados afines a
nuestros productos. También desarrollaremos nuevas
gamas de cables segun la demanda.

Hemos podido constatar que las formas de actuacion
son parecidas en todos los mercados, aunque se trate de
diferentes paises. Ademas, los actores son en muchos
casos entidades presentes globalmente y, por tanto, la
filosofia general aplicada es similar independientemente
del pais en el que operemos. Hasta hoy esta forma de
actuar ha resultado positiva y podriamos decir que es
algo inherente a nuestra marca.

Hace relativamente poco tiempo, la compaiiia
inaugurd sunuevo centrologistico central.Una
vez se encuentra ya a pleno funcionamiento
écémo valora esta apuesta de Miguélez, en la
que invirtié mas de doce millones de euros?

Para nosotros resultaba imprescindible esta inversion
con el objetivo de implementar una gestion logistica
agil en los diferentes mercados en los que actuamos. Es
un complemento basico de gestion de producto que nos
permite optimizar nuestros recursos al mismo tiempo
que nos proporciona una velocidad exponencial en la

gestion de pedidos.
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éComo ve el mercado del material eléctrico
espafol en comparacién con sus vecinos
europeos?

En relacion al producto, y me refiero exclusivamente
a cables eléctricos, Espaia se ha convertido en un
referente a nivel mundial en la utilizacion de cables de
alta seguridad en caso de incendio. De este modo, la
industria espafiola se ha posicionado como lider en su
fabricacion a escala internacional; Como consecuencia,
nuestras instalaciones eléctricas lideran también en
prestaciones y garantias para el consumidor.

En cuanto alaactividad, podemos apreciar que quizas es un
poco mas lenta que la de las grandes economias europeas.

éQué aspectos diria que son los que han
hecho asentarse a Miguélez en la posicién
que ocupa actualmente en el mercado?

Nada excepcional. Somos un proveedor fiable, claro y
concreto en base a una filosofia de trabajo muy definida,
actuaciones continuadas sin vaivenes en los criterios,
manteniendo nuestra participacion al lado de las empresas
que han confiado en nosotros. Es asi de simple.

&Y cudles son aquellos que diria que hay
que hacer un especial hincapié a corto y
medio plazo?

Tal y como venimos procediendo en los ltimos afios y
fieles a nuestra politica de trabajo, el principal objetivo
es seguir atendiendo las necesidades de nuestros
clientes, adaptando y ampliando el catdlogo mediante
la incorporacion progresiva de nuevas gamas, asi como
procurando soluciones para la presentacion y embalaje
del producto.

Tenemos claro que, si sabemos hacer que los clientes
mantengan la confianza tanto en nuestro catilogo de
productos, como en nuestro servicio y equipo humano,
entonces conseguiremos adaptarnos a cualquier tipo
de escenario. Ademads, somos una organizacion que da
mucha importancia a las personas, son nuestro principal
capital y seguiremos apostando por ellas para ofrecer lo
que mejor sabemos hacer: cables eléctricos “just in time”.

Por ultimo, otro de los aspectos que estamos promoviendo
es nuestro fuerte compromiso de respeto y cuidado del
medioambiente, plasmado en la implementacién de un
sistema de gestion medioambiental segun norma ISO
14001. Este compromiso no se limita a la gestion de residuos
industriales, sino también a la mejora de productos y envases
con menor impacto climatico.

Uno de los temas que mas tinta ha hecho
correr durante los tltimos tiempos dentro del
sector es el de las materias primas é¢Cudl es
su actual? éHan experimentado variaciones
en los precios durante los ultimos meses?

Como todo el sector conoce, la evolucion de los precios
de las materias primas ha seguido una progresion
ascendente desconocida, pero es lo que hay. Debemos
adaptarnos a esta realidad sobre la cual poco podemos
influir. En este momento, tenemos que convivir con esta
situacion de escasez y la incertidumbre que provoca.
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TOPSOLAR®
H1Z2Z2-K

Maxima sequridad
y rendimiento
para su instalacion solar
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Como exigen la mayoria de normativas de
paises europeos, los cables para instalacio-
nes solares en techos de locales de pUblica
concurrencia (supermercados, hospitales,
centros comerciales, escuelas...) tienen que
cumplir la Clasificacion CPR C_.

Nuestro cable TOPSOLAR® HI1Z272-K,
ademas de contar con la certificacion TUV,
esta certificado CPR como C_-slb,d2,al, la
mas segura de las certificaciones solares.

Exija cables solares C_, a su proveedor de
cables habitual.



READY T

We make, you feel

Haz realidad tus ideas
de iluminacion y control
con el servicio Ready To

PUEDES ESCOGER ENTRE ESTOS DOS SERVICIOS:

Ready To Use Ready To Play

Nosotros nos encargamos de configurar Ademas de la preconfiguracion,

e identificar las luminarias en la App ofrece una experiencia completa al

de Casambi, para que cuando las incorporar también escenas luminicas,
recibas ya estén listas para usarlas. programacion horariay mucho més.

GANA TIEMPO EVITA GARANTIA'Y SEGURIDAD CONFIANZA
COMPLICACIONES DE COMPROBACION
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